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1.1. Предмет економічної теорії

Економіка, з давньогрецької, – мистецтво ведення домашнього господарства.

Економічна теорія (economics) виходить з того, що люди мають потребу у товарах і послугах. Оскільки більшість з них відсутні в придатному для вживання вигляді, то їх треба виробляти. Потреби постійно зростають; вони безмежні й непогамовні.

Для створення матеріальних благ і послуг потрібні певні виробничі ресурси, які є рідкісними та існують в обмеженій кількості. Тому в суспільстві безмежність потреб наштовхується на обмеженість ресурсів та, відповідно, обмеженість виробництва товарів і послуг (економічних благ).

Звідси й випливає мета господарської діяльності – забезпечити якнайефективніше використання виробничих ресурсів для максимально можливого задоволення багатоманітних потреб суспільства. 

Економічна теорія вивчає, як суспільство, використовуючи обмежені ресурси, забезпечує найповніше задоволення потреб людей. Вона досліджує, як потрібно організувати виробництво, розподіл і споживання благ в умовах обмежених виробничих ресурсів.
Економічна теорія тісно пов’язана з іншими економічними дисциплінами, такими як економіка галузей, фінанси, кредит, грошовий обіг тощо. У системі цих наук економічна теорія є їхньою методологічною основою.
Водночас економічна теорія враховує досягнення інших наук, зокрема історії, соціології, політології, географії, психології. Вона не може обійтися без статистичних і математичних методів. З огляду на загострення проблеми людина – природа, економічна теорія не оминає також процесів відтворення природних ресурсів і довкілля.

Хоча економічна наука вивчає проблеми виробництва й розподілу життєвих благ, вона не є наукою про ці блага і ресурси. Економічна теорія вивчає не ресурси і багатство як такі, а економічну (господарську) поведінку людей. Цілком правомірно вважати економічну науку частиною дослідження поведінки людини, поведінки у сфері її господарської діяльності.

Економічна теорія використовує два рівні аналізу: макро​економічний і мікроекономічний;відповідно маємо дві складові економічної науки: макроекономіку і мікроекономіку. 
Макроекономіка вивчає ефективність функціонування національної економіки як єдиного цілого.

Мікроекономіка вивчаєзакономірності поведінки та прийняття рішень первинних економічних одиниць – домогосподарств і фірм, а також особливості формування через їх взаємодію структур вищого порядку – ринків окремих благ і галузей.

Поділ економічної теорії на макроекономіку та мікроекономіку є доволі умовним. Обидві її складові вивчають попит, пропозицію, ціни, рівновагу, але роблять це на різних рівнях аналізу. Тобто такий поділ залежить не від масштабу явищ, а від точки зору на ці явища.

1.2. Методи економічної теорії

Метод науки– це сукупність прийомів, способів, принципів, за допомогою яких визначають шляхи досягнення певної мети, розв’язання конкретного завдання.

Метод наукової абстракціїозначає абстрагування, очищення уявлень людини про процеси, які вивчають, від випадкового, перехідного, швидкоплинного, одиничного і виокремлення в них сталого, типового.

Першим джерелом економічного знання є спостереження (живе споглядання економічних явищ) і вивчення даних економічноїісторії.Унаслідок збирання та систематизації фактів економічна дійсність стає відомою, але ще не пізнаною. 
Економічний аналіз передбачає систематизацію, тлумачення й узагальнення фактів.
Розрізняють два методи економічного аналізу: індукцію і дедукцію.Індуктивний метод розпочинається зі збирання, системати​зації й узагальнення фактів з конкретної проблеми, яка підлягає економічному аналізові. Дедуктивний метод передбачає, що спираючись на умовивід, випадкове спостереження, логіку або інтуїцію, дослідник може сформулювати попередню неперевірену теорію, тобто гіпотезу. Її правильність перевіряють, використовуючи усі доступні відповідні факти. 

Важливим методом вивчення явищ і про​цесів економічного життя є експе​римент. Проведення експериментів можливе на мікро- і макрорівні. Водночас треба мати на увазі, що можливості проведення економічних експериментів з метою з’ясувати вплив певних чинників на результат обмежені

У процесі економічного аналізу економісти формулюють категорії, виводять принципи, закони, теорії, тобто роблять змістовні узагальнення, що ґрунтуються на аналізі фактів. 

Економічні законивідображають сталі причинно-наслідкові зв’язки між економічними явищами. 
Емпіричнізакони очевидні, але без них не можна відкривати й перевіряти теоретичні закони та розвивати економічну науку. 

Теоретичніекономічні законивиражають сталі причинно-наслідкові зв’язки між абстрактними узагальненнями.

Економічні закони належать до суспільних і відрізняються від законів природи. 

Модель – це спрощене відображення економічної дійсності, абстрактне узагальнення відповідних фактичних даних.

Економічні моделі подають у математичній, табличній і графічній формах. Якщо одна змінна величина з деяких обставин впливає на іншу змінну, то це означає, що між ними існує функціональназалежність.


Економісти аналізують світ з позиції економічного сприйняття. Економічне сприйняття ґрунтується на декількох дуже важливих і взаємопов’язаних базових обставинах: обмеженість благ, раціональна поведінка, порівняння вигід і витрат.
Перешкоди, які утруднюють процес раціонального мислення, пов’язані з кількома обставинами:

По-перше, помилка композиції.Вона трапляється тоді, коли те, що правильне для індивіда або частини, вважають безумовно правильним і для групи або цілого. 

По-друге, більшість людей, і близьких до економіки також, схильна помилково сприй​мати економічні залежності як однофакторні, тобто розглядає економічне явище як результат тільки однієї причини. 

По-третє, у процесі аналізу взаємозв’язків причин і наслідків в еко​​номіці можна дійти помилкового висновку, нібито те, що передувало досліджуваному явищу, є його причиною.

По-четверте, одер​жані факти залежать і від наших теоретичних знань. Тому потрібно пам’ятати про неминучий суб’єктивізм у власному підході.

1.3. Функції економічної теорії. Економічна теорія та економічна політика

Економічна теорія виконує декілька функцій:.
1) світоглядну – економічна теорія як частина вчення про суспільство розкриває місце економіки у суспільному житті, дає цілісну картину розвитку національної економіки та економічних систем, тенденцій їхнього розвитку. Вона допомагає формувати економічне мислення й економічну культуру. 

2) теоретико-пізнавальну – економічна теорія досліджує та пояснює явища і процеси економічного життя, забезпечуючи науковість висновків та узагальнень;

3) методологічну – економічна теорія, з’ясовуючи тенденції і закономірності розвитку всієї національної економіки, є методологічною і теоретичною основою усієї системи інших економічних дисциплін.

4) практичну – виявлені економічною теорією принципи та закони є теоретичною основою вироблення економічної політики держави, проведення економічних реформ (нормативний аспект). Звідси розрізняють позитивну і нормативну економічну науку.

Позитивна економічна наукаоперує фактами і уникає суб’єктивних оцінних суджень. Вона формулює наукові уявлення про економічну поведінку, вивчає факти, намагається описати, пояснити і передбачити зміни показників обсягу виробництва, доходів, зайнятості тощо, тобто дослідити фактичний стан економіки і спрогнозувати її динаміку.
Нормативна економічна наука передбачає оцінні судження людей стосовно того, якою має бути економіка, або який конкретний політичний захід треба рекомендувати для розв’язання тієї чи іншої економічної проблеми. 

Теорії та принципи економічної науки є неодмінною передумовою розроблення економічної політики. Для умов розвиненої ринкової економіки економічна теорія виробила і пропонує такі основні цілі економічної політики:

Економічна свобода. Високий ступінь свободи у процесі ухвалення економічних рішень для виробників і споживачів, власників підприємств та найманих працівників. 

Економічна ефективність. Одержання за мінімальних витрат максимальної віддачі від наявних обмежених виробничих ресурсів.

Економічна справедливість. Уникнення надмірних розривів у доходах найбідніших і найбагатших груп населення.

Економічна захищеність. Забезпечення гідних умов життя для хро​нічно хворих, людей з особливими потребами, осіб похилого віку тощо, які не спроможні самостійно заробити  мінімального доходу.
Економічне зростання. Збільшення обсягу виробництва товарів і послуг в економіці є ключовою передумовою підвищення рівня життя людей.
Повна зайнятість. Забезпечення можливостей для праці усім членам суспільства, хто бажає і здатний працювати.

Стабільність цін. Уникнення значного підвищення або зниження загального рівня цін.

Раціональний торговельний баланс. Підтримання раціонального балансу при здійсненні міжнародної торгівлі та міжнародних фінансових операцій.

Деякі з перелічених цілей є взаємодоповнюваними, оскільки з реалізацією однієї можна досягти й інших. Інші ж можуть суперечити одна одній або й бути взаємно неприйнятними. У будь-якому разі суспільство має визначити свої пріоритети і відповідним чином формулювати економічну політику. 

1.4. З історії розвитку економічної теорії

Економічні знання сягають дохристиянської доби, їхнє коріння можна віднайти у творах мислителів стародавніх Греції й Риму і ще давніших часів.

Меркантилізм. Розрізняють ранніх і пізніх меркантилістів. Якщо ранні меркантилісти (період до великих географічних відкриттів) ототожнювали багатство з грошима, гроші – із золотом та сріблом, а головною їхньою ідеєю була ідея “грошового балансу”, то пізні меркантилісти під багатством розуміли надлишок продуктів, які обмінюють на зовнішньому ринкові на гроші, а ідеальним уважали позитивний торговельний баланс. 

Теорія трудової вартості, автори якої пов’язали створення багатства (вартості) з працею. Фізіократи, на відміну від меркантилістів, багатством націй уважали не гроші, а “продукт землі”, джерелом якого є сільсько​господарське виробництво, землеробство.

Класична школа економічної теорії пов'язана насамперед з іменем А.Сміта. Економічну науку А.Сміт сприймав як учення про багатство та способи його збільшення. Багатство нації втілене в продукції, яку споживає народ країни. Дослідження джерела багатства А.Сміт пов’язав з поділом праці (спеціалізацією працівників), який, поряд з накопиченням капіталу, визначає продуктивність праці. Отже, зростання багатства зумовлене рівнем накопичення капіталу та способами його використання.

Регулятором процесу створення багатства, за А.Смітом, є “невидима рука” ринку: коли людина діє із власної вигоди, то це природно і неминуче приводить її до того, що вона віддає переваги тому заняттю, яке найбільш вигідне суспільству. 

Марксистський підхід, реп​резентований К.Марксом та Ф.Енгельсом. Його основу становила концепція капіталістичної експлуатації, зубожіння мас та утвердження соціалістичного ладу. Основна увага К.Маркса була спрямована на перспективи й цілі соціальної революції.

Нова історична школи. ЇЇ представники (Г.Шмолер, Л.Брентано, К.Бюхер, В.Зомбарт) цієї школи відмовились від цілісної абстрактної економічної теорії, заперечуючи універсальний характер еко​номічних законів і підмінили її історією національної економіки.

Австрійська школа граничної корисності (суб’єктивно-психоло​гічний напрям економічної науки) (К.Менгер, Ф.Візер, Є.Бем-Баверк) зосередила увагу на споживачеві, корисності як визначальному чинникові цінності. Її пред​ставники вважали основою ціноутворення суб’єктивну корисність і зводили цінність факторів виробництва й життєвих благ до їхньої суб’єктивної цінності.

Кембриджська школа,що виникла в Англії наприкінці ХІХ ст., акцентувала увагу на розвиткові мікроекономічного аналізу економічних явищ (А.Маршал, А.Пігу). Запропоновані представниками цієї школи ідеї лягли в основу сучасної мікроекономіки
Американська школа кінця ХІХ – початку ХХ ст., подібно до австрійської та кембриджської, широко використовувала ідеї суб’єктивізму та психологізму. Її найвідоміший представник Дж.Б.Кларк усебічно обґрунтував принцип маржиналізму (граничності), синтезував маржиналістські концепції своїх попередників і створив теорію граничної продуктивності.
Отже, в останній чверті ХІХ – на початку ХХ ст. в економічній науці сформувався неокласичний напрям. Його теоретичними засадами стали мікроекономічний аналіз і маржиналізм. Історичне значення неокласичного напряму полягало у тому, що він став наукою про раціональну господарську діяльність.
Кейнсіанство, пов’язане з іменем видатного англійського економіста Дж.М.Кейнса (основна праця “Загальна теорія зайнятості, процента і грошей” (1936 р.)). Кейнс та його прихильники визнали серйозні хиби у механізмі вільної конкуренції, що з най​більшою очевидністю виявилося у Великій депресії 1929–1933 років, та обґрунтували потребу державного втручання в економіку. На противагу традиційному мікроекономічному аналізові Кейнс увів в економічну теорію новий – макроеко​но​мічний – метод аналізу.

Неоліберальна школа (Л.Мізес, Ф.Гаєк, В.Бекон та ін.) ґрунтувалася на ідеях свободи дій, загальнолюдських цінностях. Щоправда, неоліберали також визнавали можливість обмеженого впливу держави на економіку для забезпечення умов вільної конкуренції.

З початком світового економічного спаду (1974–1975 роки) на чільне місце вийшов неокласичний, неоконсервативний напрям, представники якого визнали, що потрібно обмежити втручання держави для забезпе​чення свободи дій ринкових сил. Найважливішими напрямами “оновленої” неокласичної концепції в сучасних умовах є монетаризмчиказької школи,економіка пропозиції, теорія раціональних сподівань.
Монетаризмчиказької школи на чолі з М.Фрідманом акцентує увагу на тому, що головною причиною змін у загальному обсязі продукції і рівні цін є коливання пропозиції грошей.
Економіка пропозиціїакцентує увагу на пере​роз​по​діл національного доходу на користь великого та серед​нього виробництва, зниження податків на корпорації, щоб викорис​тати частину прибутку для прискорення науково-технічного прогресу і зменшити державні видатки на соціальні програми. 

Теорія раціональних сподіваньобґрунтовує тезу, що економічні суб’єкти (корпорації, споживачі) можуть раціонально використовувати інформацію й опе​ративно реагувати на зрушення в економічній діяльності та ринкових відносинах.

Представники нео​класичного синтезу, розглядаючи західну економічну систему як змішану, не абсолюти​зують регулятивного впливу ринку на економіку й визнають ситуативну ефективність різних методів державного впливу на неї. 

Інсти​туціонально-соціальний напрям ( Дж.К.Гелбрейт, А.Арон, Р.Арон, В.Ростоу, Д.Бел, А.Тофлер) критикував всі традиційні школи за відрив від аналізу соціальних проблем. Його предствники виступили за соціологізацію економічної теорії та розробляли концепції трансформації ринкової економіки в умовах науково-технічної революції.

Неоінституціоналізм (нова інституційна еко​номіка), який предметом економічного аналізму зробив транс​акційні витрати і права власності (Р.Коуз, О.Вільямсон, Д.Норт та ін.).

Українські вчені зробили вагомий внесок у розвиток еко​номічної науки. Наведемо лише декілька найвідоміших прикладів. 

Михайло Балудянський (1769–1847) – перший український професійний економіст, перший ректор Петербурзького універ​ситету. М.Балудянський обґрунтував ідею економічної системи, що досі не втратила свого значення, особливо для молодих національних держав. 

Іван Вернадський (1821–1884) – професор Київського університету, батько знаменитого природознавця. І.Вернадський 1849 р. захистив докторську дисертацію, присвячену аналізові італійської економічної літератури до початку ХІХ ст. Науковець критично оцінював утопічні теорії “общинного соціалізму”, які обстоювали О. Герцен, М.Чернишевський та інші російські соціалісти.

Професор Київського університету Микола Зібер (1844–1888) досліджував первісну культуру, захистив дисертацію про еволюцію трудової теорії вартості від Д.Рікардо до К.Маркса. Він був першим популяризатором економічного вчення К.Маркса в Україні й Росії; перший у світі виконав науковий аналіз “Капіталу” К.Маркса, визначивши його джерела.

Сергій Подолинський (1850–1891) – засновник екологічної парадигми сучасної економічної науки. Суть відкриття С.Подо​линського полягає в тому, що за допомогою організованої людської праці можна гармонізувати взаємини суспільства й природи, уникнути енергетичної кризи, оскільки праця здатна не тільки поглинати, а й зберігати і накопичувати енергію.

Михайло Туган-Барановський (1865–1919), замолоду сприйнявши ідеї класичної школи, обґрунтував можливості синтезу трудової теорії вартості та концепції граничної корисності, які вважали антиподами; зробив помітний внесок у розвиток теорії кооперації, грошового обігу, у критику економічних доктрин марксизму, економічних концепцій російського народ​ництва. Світове визнання М.Туган-Бара​новський здобув за дослідження з теорії ринку й економічних криз, розроблення концепції економічної кон'юнктури.

Видатним економістом-математиком, який мав величезний вплив на розвиток сучасної економічної науки, був Євген Слуцький (1880–1948). Він зробив вагомий внесок у розвиток економіко-математичних методів в економічній науці. Уперше в світовій літературі Є.Слуцький наголосив на потребі створення нової науки, яка б розробляла принципи раціональної поведінки людей за різних умов, – праксеології.

Загальний висновок за темою лекції

В останні роки після тривалого функціонування командної економіки політична економія в Україні зробила значний крок вперед. Її тісний зв'язок з основними розділами економічної теорії, а саме макроекономікою та мікроекономікою допомагають у розбудові національної економіки, використовуючи досвід та досягнення світової економічної думки.

Питання і завдання студентам

1. Що вивчає економічна теорія?

2. У чому відмінність між індуктивним та дедуктивним методами економічного аналізу?

3. Назвіть основні перешкоди у процесі раціонального мислення.

4. Які функції виконує економічна теорія?

5. Що вивчає позитивна економічна наука?

6. Розкажіть про основні цілі економічної політики?

7. Які філософські концепції виокремлюють у економічній науці?

8. Який внесок класичної школи в економічній науці?

9. Охарактеризуйте основні економічні школи, що виникли упродовж ХІХ ст.?

10. Проаналізуйте економічні напрями, що розвивались у ХХ ст.

11. Який внесок українських учених у розвиток світової економічної науки?

	Укладач(і):                    ____________                         (підпис) 
                     ____________                        (підпис)                     

                   ____________                             (підпис)


	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)




Конспект лекції № 3

Тема № 2. Потреби і ресурси. Ефективність використання ресурсів                                                                                                 

                                         (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність понять економічних потреб та ресурсів, показати їх взаємозв’язок з економічними інтересами. Визначити сутність економічного зростання.                              

План лекції (навчальні питання):

1. Потреби та економічні інтереси

2. Виробничі ресурси

3. Ефективність використання ресурсів
4. Економічне зростання

Опорні поняття: 

	потреба
	економічні інтереси

	безмежність потреб
	економічні ресурси

	рідкісність ресурсів
	праця

	піраміда Маслоу
	земля


	робоча сила
	капітал

	предмети праці
	підприємливість

	засоби праці
	закон спадної граничної корисності

	засоби виробництва
	альтернативні можливості виробництва

	продуктивні сили
	альтернативна вартість

	потреба
	закон спадної віддачі


Інформаційні джерела:

Основна та допоміжна література: 

Основна

1. Аналітична економія: макроекономіка і мікроекономіка: Навч. посіб.: у 2 кн. – Кн.1.: Вступ до аналітичної економіки. Макроекономіка / [С.М.Панчишин, П.І.Островерх, В.Б.Буняк та ін.]; за ред. С.Панчишина і П.Островерха. – 4-е вид., випр. і доп. – К.: Знання, 2006. 

2. Вступ до економічної теорії: Підручник. – Вид. третє, доповнене / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, С.Кудин та ін.]; за ред. З.Ватаманюка. – Львів: “Новий Світ – 2000”, 2006. 

3. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 

4. Економічна теорія: макро- і мікроекономіка / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, В.Буняк та ін.]; за ред. З.Ватаманюка і С.Панчишина. – К: Альтернативи, 2001. 

5. Політична економія. Курс лекцій (2-ге видання, доповнене) [Текст] : навч. посіб. / Заг. ред. проф. Буряка П.Ю. та Гупала О.Г. – Львів : СПОЛОМ, 2014. – 360 с.
Додаткова

1. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

2. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

3. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.

4. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 

1. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua
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ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ

2.1. Потреби та економічні інтереси

Потреби – це відчуття нестачі чогось, що потрібне для підтримання життєдіяльності й розвитку організму, людської особистості, суспільства загалом. Намагання задовольнити свої потреби мотивує поведінку людини, формує сукупність її інтересів. Тому природна мета функціонування економіки – задоволення людських потреб у товарах і послугах. 

З повсякденнного досвіду нам відомо, щобудь-яка одна задоволенапотреба зазвичай ство​рює нову. Це й дало економічній науці підстави сформулювати закон зростання потреб, який виражає об'єктивну необхідність зростання людських потреб (кількісно і якісно) із соціально-економічним прогресом суспільства.

Людські потреби надзвичайно різноманітні, що зумовлює численність підходів до їхньої класифікації. 

За характером виникненнярозрізняютьбіологічні(у повітрі, воді, їжі, теплі, безпеці) та соціальні(у визнанні, у повазі, у самореалізації) потреби, а також потреби, зумовлені розвитком цивілізації (у засобах масової інформації, у транспорті, у розвагах тощо).
Залежно від засобів, що забезпечують задоволення потреб, їх поділяють на матеріальні й нематеріальні. До матеріальнихпотреб належать ті, які задовольняють за допомогою товарів (товари – це речі, які відчуваємо на дотик: продукти харчування, одяг, взуття, автомобілі, будинки тощо). Нематеріальні потреби задовольняють за допомогою послуг (освіти, культури, медицини, тощо).

За способом задоволення потреби поділяють на індивідуальні і групові, або колективні. Одні потреби (скажімо, у продуктах харчування чи одязі) людина задовольняє відособлено, інші (у громадському порядку чи чистому довкіллі) – спільно з іншими особами, а деякі потреби (наприклад, в освіті  чи транспорті) – і відособлено, і спільно. 

За нагальністю задоволення розрізняють потреби елементарні, які задовольняють благами першої необхідності(їжа, одяг, житло, медична допомога), і витончені,які задовольняють предметами розкоші (норкові шуби, коштовні прикраси тощо). Очевидно, те, що для одних є предметом розкоші, може виявитися предметом першої потреби для інших. З іншого боку, товар, який декілька років тому вважали предметом розкоші, нині може стати благом першої необхідності. 

Цікаву класифікацію потреб людини запропонував аме​риканський соціолог А.Маслоу (піраміда Маслоу). Усі потреби він поділив на п’ять груп і помістив у геометричну фігуру (піраміду) 

Усередині піраміди потреби можуть бути розташовані по-різному. З віком, зі зміною службового становища тощо на передньому плані (тобто в основі піраміди) можуть опинитися інші потреби. Ці потреби взаємопов’язані й залежать одна від одної. Однак із незадоволених потреб та, що лежить в основі піраміди – найважливіша. Якщо ж її задоволено, то найважливішою стає потреба, розміщена на сходинку вище.

Породженням і соціальним виявом потреб є економічні інтереси. Економічні інтереси можна визначити як усвідомлені потреби, для задоволення яких люди вибирають відповідну економічну поведінку. Суб’єктами економічних інтересів є індивіди, домого​с​подарства, трудові колективи, фірми або групи фірм, населення конкретного регіону, суспільство загалом. Відповідно вирізняють особисті, групові та національні (суспільні)економічні інтереси.

2.2. Виробничі ресурси

Виробничі або економічні ресурси – це усе те, що необхідне для виробництва товарів і послуг. Це фабричні і сільськогосподарські будівлі та споруди, устаткування і машини, засоби транспорту та зв’язку, земля і корисні копалини, різноманітні види праці тощо. Виробничі ресурси називають ще факторами виробництва.

Одні з цих ресурсів (відновлювані й невідновлю​вані) дає природа, і вже тому вони абсолютно обмежені (земля, корисні копалини). Інші ресурси обмежені, оскільки обмежений наш власний розвиток (праця, знання, інформація, вміння, кваліфікація, види використовуваної енергії тощо). У кожний моментчасу суспільство має лише певний обсяг ресурсів, який неможливо моментально збільшити. Правда, обмеженість ресурсів дещо відносна, бо вона зумовлена рівнем потреб. Звуженням потреб можна порівняно зменшити й обмеженість ресурсів.

Економісти вирізняють дві великі групи виробничих ресурсів: матеріальні ресурси(земля і капітал) та людські ресурси (праця і підприємницький хист).

Земля як економічний ресурс – це всі дарові блага природи, які використовують для виробництва товарів і послуг (орні землі, ліси, родовища корисних копалин, водні ресурси тощо).

Капітал (капітальні блага) як економічний ресурс– це всі створені людиною ресурси, які використовують для виробництва товарів і послуг (машини, устаткування, будівлі, споруди, транспортні засоби, збутова мережа тощо). Капітал, по-перше, завжди є результатом попередньої праці людей і вже тому обмеженим ресурсом; по-друге, призначений не для безпосереднього споживання, а для подальшої участі в процесі виробництва. Процес виробництва і придбання капітальних благ називають інвестуванням. Економісти часто називають капітал фізичним, бо він існує у вигляді речей. Цей термін наголошує на відмінності капіталу від грошей, які нічого безпосередньо не виробляють і тому не є економічним ресурсом. 

Праця – це сукупність усіх фізичних і розумових здібностей людини, які застосовують у виробництві життєвих благ. 

Економічний розвиток країни значною мірою зумовлюється кількістю і якістю праці. Кількість праці залежить від чисельності населення, його віко​вого і статевого складу, здоров’я та господарської активності. Якість праці визначають освітній і професійний рівень пра​цівників, суспільний і технічний поділ праці, ступінь особистої свободи, психофізіологічні умови.

Час, упродовж якого людина працює, називають робочим часом (робочим днем). Тривалість робочого часу визначена передусім потребою відновлювати свою робочу силу, тобто здатність до праці. Тому тривалість робочого дня має фізичні й морально-етичні межі. 

Продуктивність праці визначають кількістю виробленої за одиницю часу продукції: що більше продукції, то вища продуктивність. Ключовим чинником підвищення продуктивності праці є науково-технічний прогрес.

Інтенсивність праціхарактеризує її напруженість. Напруженість визначають витрати фізичної, розумової та нервової енергії за одиницю часу. З розвитком науково-технічного прогресу інтенсив​ність праці зростає. Зростання інтенсив​ності праці рівнозначне продовженню тривалості робочого дня.

Поєднання та організацію трьох згаданих видів економічних ресурсів у процесі виробництва забезпечує підприємницький хист (підприємливість), що є ще одним, четвертим економічним ресурсом. Підприємницький хист – це здатність людини організувати ефективне поєднання інших ресурсів для виробництва благ, ухвалювати послідовні нешаблонні рішення, здійснювати інновації та йти на ризик.

Поєднання факторів виробництва становить суть процесу виробництва. У загальному визначенні виробництво – це доцільна діяльність людей, спрямована на задоволення їхніх потреб. Результатом виробництва є створення матеріальних і нематеріальних благ, які задовольняють людські потреби.

Сьогодні, в епоху стрімкого науково-технічного поступу та глобалізації,  швидко зростає важливість й інших факторів виробництва – енергії, інформації, виробничої, соціальної та фінансової інфраструктури.

2.3. Ефективність використання ресурсів 

Ефективність характеризує зв'язок між кількістю ресурсів, витрачених у процесі виробництва, та кількістю отриманих товарів і послуг. Нерідко кажуть, що економічна теорія – це наука про ефективність використання обмежених ресурсів. 

Ефективність використання ресурсів передбачає досягнення повної зайнятості ресурсів та повного обсягу виробництва. 

Повна зайнятістьресурсів– це залучення всіх наявних ресурсів до процесу виробництва товарів і послуг.Виробничі потужності підприємств повинні використовуватися повною мірою, усі, хто хоче працювати – мати працю тощо. Йдеться, звичайно, тільки про придатні для виробництва ресурси. 

Повний обсяг виробництва – використання ресурсів у спосіб, який дає змогу якнайповніше задовольняти потреби суспільства. Повний обсяг виробництва передбачає досягнення  розподільної та виробничої ефективності.

Розподільна ефективність означає, що ресурси залучають для виробництва саме тих товарів і послуг, які найбажаніші й найпотрібніші у цей час суспільству.

Виробнича ефективністьпередбачає виробництво товарів і послуг з найнижчими витратами, тобто вимагає викорис​тання найсучасніших технологій, які забезпечують максимальну віддачу від залучених ресурсів. 
Проблеми обмеженості ресурсів та ефективності їх використання, а також низку інших важливих економічних понять можна  простежити за допомогою так званої межі або кривої виробничих можливостей (інакше, кривої трансформації). 

При побудові цієї моделі використовують такі припущення: 1) економіка функціонує за повної зайнятості і досягає виробничої ефективності; 2) кількість ресурсів залишається незмінною; 3) технології виробництва залишаються незмінними; 4) в економіці виробляють тільки два  види товарів. Друге і третє припущення передбачають, що аналіз стосується конкретного моменту часу або дуже короткого його проміжку. Щодо четвертого припущення, то класичним прикладом двох товарів у цій моделі є масло і трактори. Масло при цьому символізує споживчі блага, тобто товари, які безпосередньо задовольняють потреби людей, а трактори – блага виробничого призначення, тобто товари, які задовольняють потреби людей опосередковано, забезпечуючи ефективніше виробництво.

Нехай економіка виробляє два види товарів – X та Y, і справджуються решта зазначених припущень. Якщо усі наявні ресурси буде використано для виробництва товару X, то економіка виробить A одиниць товару Xі жодної одиниці товару Y. Навпаки, точка B відображає ситуацію, коли усі ресурси розподілено для виробництва товару Y. Точки C, D та E відповідають проміжним ситуаціям, коли ресурси використовують (у різних пропорціях) для виробництва обох товарів. 

Крива виробничих можливостей ілюструє такі важливі поняття:

1) обмеженість ресурсів: точки, що лежать праворуч від межі виробничих можливостей (точка F), недосяжні; суспільство не може водночас збільшувати обсяг виробництва обох товарів;

2) необхідність вибору: суспільство змушене обирати з-поміж досяжних комбінацій виробництва товарів (різні точки на кривій); вибір конкретної точки (C, D, E тощо) пов’язаний з досягненням оптимальної для суспільства структури виробництва (тобто, розподільної ефективності) і здійснюється за допомогою порівняння граничних (додаткових) витрат та граничних вигод збільшення виробництва даного товару;

3) поняття альтернативної вартості: збільшення виробництва одного товару (X), наприклад, переміщення з точки C у точку D, можливе лише за рахунок зменшення обсягу виробництва другого блага (Y) і навпаки; тому крива виробничих можливостей є спадною. Більш загально, альтернативна вартість (вартість втрачених можливостей) – це кількість деякого блага, від якої відмовилися, щоб отримати одиницю бажаного блага; або, інакше, найцінніша після обраної альтернатива, від якої відмовилися;  

4) зростання альтернативної вартості: з рухом по кривій виробничих можливостей альтернативна вартість, тобто кількість товаруY, від якої доводиться відмовлятися задля виробництва додаткової одиниці товару X, зростає; цей факт відображається опуклістю кривої.

Зауважмо, що часто також використовують лінійну криву виробничих можливостей. У цьому разі альтернативна вартість виробництва додаткової одиниці  кожного з товарів залишається постійною, що відображає постійну віддачу масштабу (див. п. 29.4) у виробництві кожного з цих товарів.

2.4. Економічне зростання

Переміщення кривої виробничих можливостей ілюструє процес економічного зростання. Зі збільшенням кількості ресурсів в економіці та прогресом технологій з перебігом часу виробничі можливості країни зростають, і крива переміщується вправо; відтак точка F стає досяжною. Втім, дещо вийти за свою межу виробничих можливостей країна може і завдяки участі у міжнародній торгівлі.

Економічне зростання – це збільшення обсягів виробництва товарів і послуг в економіці, що проявляється: 1) у поступальному прирості реального ВВП на основі більшого та ефективнішого використання ресурсів і вдосконалення технологій; 2) у позитивних темпах зростання реального ВВП на душу населення протягом тривалого періоду часу.

Розрізняють фактичне і потенційне економічне зростання. Фактичнезростання – це реальне щорічне збільшення ВВП. Потенційне економічне зростання – це швидкість, з якою економіка могла б зростати. Основними джереламипотенційного зростання можуть бути збільшення кількості ресурсів і підвищення ефективності використання ресурсів (за допомогою науково-технічного прогресу, підвищення кваліфікації робочої сили чи поліпшення організації виробництва).

Зазвичай виділяють чотири групи факторів економічного зростання:

1) фактор попиту, що забезпечує рівень сукупних видатків, за якого повністю використовуються наявні ресурси;

2) фактори пропозиції, які зумовлюють фізичну здатність економіки до зростання, а саме: 

а) кількість і якість природних ресурсів;

б) кількість і якість трудових ресурсів;

в) обсяг і структура капіталу країни;

г) наявні технології;

3) фактор ефективності передбачає повне і найефективніше використання ресурсів із досягненням оптимальної структури виробництва, інакше кажучи, досягнення виробничої та розподільної ефективності в економіці (див. п. 2.4);

4) соціокультурні та інституційні фактори (культурна і політична атмосфера, ставлення до праці, політична організація суспільства тощо).

Теоретично виділяють два типи економічного зростання – екстенсивний та інтенсивний. Екстенсивний тип економічного зростання – це збільшення виробництва економічних благ за рахунок додаткового залучення факторів виробництва. Інтенсивний тип зростання – збільшення виробництва товарів і послуг за рахунок підвищення ефективності використання ресурсів (використання новітніх технологій, кращої організації господарської діяльності, підвищення кваліфікації працівників тощо). Насправді ж обидва типи економічного зростання співіснують із переважанням одного з них. За умови збільшення значення інтенсивного типу економічного зростання говорять про інтенсифікацію економіки.

Питання і завдання студентам
1. Охарактеризуйте суть закону зростання потреб 

2. У чому полягає взаємозв’язок потреб та інтересів? 

3. Чи може суспільство розв’язати проблему рідкісності ресурсів?

4. Що таке економічні ресурси і чому вони обмежені, рідкісні?

5. Коли люди стикаються з проблемою альтернативної вартості? 

6. Як називають створені людиною ресурси, котрі використовують для виробництва товарів і послуг? 

7. Що розуміють під повною зайнятістю ресурсів та повним обсягом виробництва? 

8. Що відображає межа виробничих можливостей? 

9. Чи діє в ефективній економіці закон спадної віддачі? 

	Укладач(і):

                      ____________  

                            (підпис)

                      ____________  

                            (підпис)

                     ____________  

                            (підпис)


	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)




Конспект лекції № 4

Тема № 3. Форми організації виробництва. Товарна економіка                                                                                                 

                                         (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність натурального та товарного виробництва; визначити природу понять «товар» та гроші; розглянути основні типи грошових систем. 

План лекції (навчальні питання):

1. Натуральне і товарне виробництво

2. Товар і його властивості

3. Гроші і ціни

4. Грошові системи та їх типи

Опорні поняття: 

	натуральне господарство
	теорія граничної корисності

	суспільний поділ праці
	теорія попиту і пропозиції

	товарне виробництво
	теорія факторів (витрат) вироб-ництва

	товар
	гроші

	вартість товару
	міра вартості

	споживна вартість товару
	засіб обігу

	мінова вартість товару
	засіб нагромадження

	величина вартості товару
	засіб платежу

	продуктивність праці
	світові гроші

	інтенсивність праці
	ціна

	проста праця
	інфляція

	складна праця
	

	конкретна праця
	

	абстрактна праця
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3. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 

4. Економічна теорія: макро- і мікроекономіка / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, В.Буняк та ін.]; за ред. З.Ватаманюка і С.Панчишина. – К: Альтернативи, 2001. 

5. Політична економія. Курс лекцій (2-ге видання, доповнене) [Текст] : навч. посіб. / Заг. ред. проф. Буряка П.Ю. та Гупала О.Г. – Львів : СПОЛОМ, 2014. – 360 с.
Додаткова

1. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

2. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

3. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.

4. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 

1. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua
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3. Державний комітет статистики України [Електронний ресурс] – Режим доступу з: http://www.ukrstat.gov.ua
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Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ

3.1. Натуральне і товарне виробництво

Людство знає дві форми виробництва: натуральну і товарну. Першим склалося натуральне господарство, у якому продукти праці призначені для безпосереднього задоволення власних потреб виробника, тобто для споживання в межах домогосподарства, яке їх виготовило.Товарне виробництво передбачає виготовлення продуктів для обміну на ринку.

Характерні ознаки товарного виробництва: суспільний поділ праці, економічна відокремленість виробників як власників, обмін продуктів здебільшого у формі купівлі-продажу.

У сучасній економіці виділяють три рівні поділу праці: 

- у межах національної економіки – на окремі сфери і території (загальний поділ праці); 

- у межах великих сфер національної економіки – на окремі галузі (частковий поділ праці); 

- усередині підприємства – між цехами, майстернями, робочими місцями (одиничний поділ праці).
Розвиток спеціалізації посилює взаємозалежність економічних одиниць, оскільки передбачає кооперацію – зв’язок спеціалізо​ваних господарських одиниць чи їхніх підрозділів, обмін різними видами діяльності та продукцією. 

Економічна відокремленість означає відокремлення людей як власників ресурсів і виготовлених благ.

Товарна форма виробництва - купівля-продаж життєвих благ, що стають товарами, відбувається на засадах еквівалентності. Товарне виробництво сумісне з будь-якою формою власності.

Поєднуючись із певною формою власності, воно творить той або інший соціально-економічний уклад: просте товарне виробництво; підприємницьке товарне виробництво; державне товарне вироб​ництво тощо.

Просте товарне виробництво ґрунтується на одноосібній приватній власності безпосереднього виробника та його особистій праці. Вдалими прикладами є фермерство, роздрібна торгівля, громадське харчування тощо.

Підприємницьке товарне виробництво передбачає різні форми приватної власності та наймання працівників. В усіх розвинених країнах більшість продукції створюють саме в цьому економічному укладі, який часто називають капіталістичним.

Державне товарне виробництво ґрунтується на державній власності та найманні працівників. Цей різновид товарної форми виробництва панував в Україні упродовж більшовицького періоду її історії.

Головними інституціями, що забезпечують координацію економічної діяльності господарських суб’єктів в умовах товарного виробництва, є ринковий механізм, об’єднання виробників та держава.

3.2. Товар і його властивості

Результат товарного виробництва називають продуктом. Продукт, який існує у вигляді речі, називають товаром. Продуктом є і послуги – види діяльності, що задовольняють певні потреби людей. Під благом будемо розуміти все те, що може задовольняти потреби людини – товари і послуги, сили і явища природи, що відповідають її цілям та інтересам. 

Товар має дві властивості: споживну вартість і мінову вартість – ціну.

Здатність товару задовольняти певну потребу людини називають споживною вартістю. Одні споживні вартості безпосередньо задоволь​няють особисті потреби людей (продукти харчування, одяг, житло, власний автомобіль). Інші блага, які є частиною виробничих ресурсів (устаткування чи виробничі будівлі), задовольняють потреби людей опосередковано, через участь у створенні різних продуктів, потрібних людям. З розвитком господарки серед споживних вартостей дедалі більшої ваги набувають технічна документація, електро- і теплоенергія, різні види сучасного транспорту, інформація, програмне забезпечення тощо.

Водночас споживну вартість мають також блага, не створені людиною, як-от повітря, джерельна вода, плоди дикоростучих дерев тощо. Такі блага називають позаекономічними або даровими. На відміну від економічних благ, які є результатом господарської діяльності людини, позаекономічні блага є дарами природи. Товарами є економічні блага.

Товарові притаманна не просто споживна вартість, а суспільна споживна вартість, тобто споживна вартість для інших членів суспільства, яка, до того ж, переходить від виробника до споживача через обмін. Будь-який обмін передбачає певну мінову вартість,тобто співвідношення, в якому один товар обмінюють на інший.

В економічній науці упродовж багатьох десятиліть тривала полеміка стосовно того, що ж є основоюмінової вартості, інакше кажучи, що визначає цінність економічних благ. З погляду прихильників теорії трудової вартості, цінність товару зумовлена працею, затраченою на його виробництво. З позицій теорії граничної корисності, цінність товару зумовлена його корисністю 

Англієць А.Маршал та українець М.Туган-Барановський намагалися синтезувати обидва підходи. На їхню думку, обидва зазначені підходи до проблеми цінності виявилися складовими ширшого підходу до проблеми – з погляду взаємодії ринкових сил попиту і пропозиції. Пропозицію формують витрати виробництва, а попит – суб’єктивні мотиви (корисність). Відтак цінність (вартість) товару визначається і витратами виробництва, і його корисністю.

3.3. Гроші і ціни
Гроші – це сукупність фінансових активів, які використовують для здійснення ділових операцій. 

На найнижчих щаблях розвитку цивілізації продукти праці різних виробників обмінювали безпосередньо один на одного (сьогодні безпосередній обмін товару на товар називають бартером). За цих умов безпосередній обмін товару на товар значно ускладнювався унаслідок надто великих витрат обміну. 

Таке ускладнення вирішувалось стихійно: з розвитком обміну з-поміж усіх товарів виділявся один, який мав найбільшу здатність до обміну, або, як ми б сказали сьогодні, – ліквідність. Цей посередник у процесі обміну називають загальним еквівалентом.Це товар, який має властивість обмінюватися на будь-який інший товар.Цю роль відіграє той товар, на який є найбільший попит, або ж якого є вдосталь.

Поява загального еквівалента означала появу грошей у їх найпростішому вигляді – товарних грошей, тобто грошей, які мають внутрішню вартість (цінність). З перебігом часу роль грошей закріпилася за благородними металами – золотом і сріблом. 

Однак використання як грошей благородних металів спричинило чимало проблем. Тому виникають паперові гроші. Паперові гроші не мають внутрішньої вартості, держава визначає їх грішми за допомогою закону.

Подальша еволюція грошей пов’язана з розвитком кредитних відносин, які виникають, коли покупець не може відразу оплатити ціни товару. Акт продажу в цьому випадку супроводжується борговим зобов’язанням – комерційним векселем.Вексель – це борговий документ установленого законом зразка про обов’язкову сплату боржником певної суми грошей у вказаний строк. Вексель стає засобом розрахунку з кредиторами і цим набуває певних ознак грошей, стає кредитними грошима.

У ХХ ст. настала епоха банківських грошей, коли гроші існують у вигляді записів на рахунках у банках. Відбулася повна демонетизаціязолота, яке перестало виконувати функції грошей. 

Поданий вище аналіз еволюції грошей підтверджує правильність відомого визначення: гроші – це все, що виконує функції грошей. Гроші в економіці виконують три основні функції: міри вартості, засобу обміну та засобу нагромадження багатства. 

Суть функції грошей як міри вартості полягає у тому, що за допомогою грошей визначають ціни всіх товарів. Як засіб обміну гроші є посередником між продавцем і покупцем,їх використовують для оплати товарів і послуг. Використання грошей як засобу нагромадження означає перенесення купівельної спроможності з сьогодні у майбутнє.

Ціна товару є вираженням його мінової вартості. Ціну можна визначати, виходячи з поняття альтернативної вартості – через певну кількість іншого товару. Ціну товару, виражену у кількості іншого товару, називають відносною ціною цього товару. Ціну товару, виражену у грошах, називають його абсолютною ціною. Підсумовуючи, ціна – це кількість грошей, яку сплачують за одиницю певного товару чи послуги.

Залежно від способу формування розрізняють адміністра​тивні та ринкові ціни.

Адміністративні ціни визначає спеціальний державний орган. Адміністративно встановлені ціни не відображають реальних витрат на виробництво продукту, а тому не виконують головних функцій ціни. 

Ринкові ціни формуються у процесі взаємодії сил попиту і пропозиції. Ринкова ціна виконує декілька важливих функцій: нормувальну, інформаційну, стимулювальну.

У ринковій економіці спроможність конкурентних сил пропозиції і попиту визначати ціну на рівні, на якому купівля й продаж зрівноважуються, називають нормувальною функцієюціни. Здатність ринкової системи передавати зміни в потребах покупців і зумовлювати відповідну реакцію з боку фірм та постачаль​ників ресурсів називають інформаційноюфункцією цін.

Здатність конкурентної ринкової системи сприяти науково-технічному поступу називають стимулювальною функцією цін.

3.4. Грошові системи та їх типи

Грошова система – це спосіб організації грошового обігу, що історично склався у певній країні і закріплений законодавчо. 

Вирізняють такі загальні елементи грошової системи:

1) назва грошової одиниці та її частин (в Україні – гривня і копійка);

2) види державних грошових знаків, які мають законну платіжну силу;

3) масштаб цін – законодавча фіксація вагової кількості монетарного металу (золота чи срібла), що закріплюється державою за певною грошовою одиницею; із втратою золотом функцій грошей необхідність фіксації державою масштабу цін зникла (з середини 1970-х років);

4) валютний (обмінний) курс – ціна грошової одиниці однієї країни, виражена через грошову одиницю іншої країни (див. п. 13.4);

5) порядок готівкової і безготівкової емісії та обігу грошових знаків;

6) регламентація безготівкового грошового обігу;

7) правила ввезення та вивезення національної валюти, організація міжнародних розрахунків;

8) державний орган, який здійснює грошово-кредитне і валютне регулювання.

Залежно від форми, в якій функціонують гроші, виділяють такі види грошових систем:

- системи металевого обігу;

- системи паперово-кредитного обігу.

Системи металевого обігу функціонували у той період, коли грошовий метал постійно перебував в обігу і виконував усі функції грошей, а банкноти були розмінними на метал. Відомі дві форми металевих грошових систем: біметалізм і монометалізм. Біметалізм – це грошова система, в якій роль загального еквівалента законодавчо закріплена за двома металами: золотом і сріблом.

Щоб спростити відносини між суб’єктами ринку, держава почала законодавчо встановлювати вартісне співвідношення між двома металами, які оберталися на рівних умовах за їх відкритого карбування. Такий різновид біметалізму отримав назву системи подвійної валюти. Проте таке фіксоване співвідношення часто не збігалося з ринковими реаліями. Як наслідок, метал, що був недооцінений, витіснявся з обігу, адже вигідніше скуповувати дешевший метал і карбувати з нього монети. У цьому проявлялася дія закону Коперника–Грешема, коли кращі гроші на ринку витіснялися гіршими.

Практика грошового обігу довела, що загальну міру вартості може виконувати лише один метал, що спричинило появу монометалізму.

Монометалізм – це грошова система, за якої роль загального еквівалента виконує один метал: золото (золотий монометалізм) або срібло (срібний монометалізм). 

У більшості країн у другій половині ХІХ ст. утвердилася система золотого моно​металізму. Залежно від характеру розміну паперових грошей на золото було три різновиди золотого монометалізму: золотомонетний стандарт; золотозливковий і золотодевізний стандарт; золото​доларовий стандарт. 

Золотомонетний стандарт – найдорожча, та водночас і високо стабільна грошова система. Його ключові ознаки: у грошовому обігу обов’язково перебували золоті монети, а всі інші види грошей розмінювали на золото за номіналом; країна визначала золотий вміст своєї грошової одиниці, який не змінювався десятиліттями; золото вільно ввозили в країну та вивозили з неї; підтримували жорстке співвідношення між запасом золота в країні та внутрішньою кількістю грошей. 

Серед причин відмови від системи золотомонетного стандарту – її значна інерційність.

Унаслідок грошових реформ у більшості країн з розвиненою економікою  у 1924–1929 роках відбулося встановлення золотого стандарту у двох нових формах: золотозливкового та золотодевізного. Золотозливковий стандарт – грошова система, за якої в обігу відсутні золоті монети та їх вільне карбування. Обмін банкнот здійснюється лише на золоті зливки з певним обмеженням.

Більшість країн із досить обмеженою кількістю золотих запасів перейшли до золотодевізного стандарту. За відсутності в обігу золотих монет обмін банкнот здійснювався на іноземну валюту (девізи), яка обмінювалася на золото. У такий спосіб зберігався опосередкований зв’язок паперових грошей тридцяти країн світу із золотом.

У 30-і роки ХХ ст. в усіх країнах світу утвердилася система кредитних грошей, нерозмінних на золото. 

Після Другої світової війни золотий монометалізм відновився у формі золотодоларовогостандарту, за якого уряди та центральні банки країн-членів Міжнародного валютного фонду могли обміняти долари США на зливки із золотого запасу США. Ця практика припинила своє існування 1971 року, і грошові системи, в яких золото виконувало функції грошей, зникли; інакше кажучи, відбулася демонетизація золота.

Система паперово-кредитного обігу має специфічні ознаки і стала новим типом грошової системи. Її характерні особливості: основу системи становлять кредитні гроші (банкноти); золото вилучається з внутрішнього і міжнародного обігу, скасовується офіційний золотий вміст забезпечення грошової одиниці і розмін банкнот на золото; зменшується готівковий, і значно зростає безготівковий обіг грошових коштів; відбувається повна монополізація випуску грошей державою; зростає значення державного регулювання грошового обігу; інфляція стає хронічною.

Загальний висновок за темою лекції

Таким чином, у даній темі було розглянуто сутність натуральної та товарної форм виробництва, охарактеризовано причинно-наслідкові зв’язки між ними. З метою надання розуміння сутності ринкової економіки було розглянуто поняття товару та грошей –  як основи її функціонування.

Питання і завдання студентам
1. Що розуміють під формою виробництва?

2. Назвіть причини виникнення та розвитку товарної форми виробництва.

3. Які підходи існують до визначення мінової вартості товару?

4. Проаналізуйте проблеми, що виникають під час бартерного обміну.

5. Які функції виконують гроші?

6. Що таке відносна й абсолютна ціна товару?

7. Охарактеризуйте функції ринкової ціни?

8. Чому адміністративні ціни не можуть виконувати нормувальну функцію?

9. Чому відбулась демонетизація золота?

10. Розкажіть про ознаки сучасної грошової системи.
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Конспект лекції № 5

Тема № 4. Економічна система                                                                                                 

          (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність національної економіки та економічної системи; визначити природу їх понять; розглянути типізацію економічних систем; здійснити характеристику перехідного періоду економіки. 

План лекції (навчальні питання):

1. Національна економіка та економічна система

2. Типізація економічних систем

3. Перехід до ринку

Опорні поняття: 

	економічна система
	приватна власність

	продуктивні сили
	колективна власність

	економічні відносини
	державна власність

	господарський механізм
	партнерська власність

	власність
	корпоративна власність

	суб’єкти власності
	комунальна власність

	об’єкти власності
	традиційна економічна система

	форма власності
	командно-адміністративна система

	первіснообщинна формація
	змішана економічна система

	рабовласницька формація
	ринкова система

	феодальна формація
	перехідна економічна система

	капіталістична формація
	доіндустріальне суспільство

	комуністична формація
	індустріальне суспільство

	
	постіндустріальне суспільство


Інформаційні джерела:

Основна та допоміжна література: 

Основна

6. Аналітична економія: макроекономіка і мікроекономіка: Навч. посіб.: у 2 кн. – Кн.1.: Вступ до аналітичної економіки. Макроекономіка / [С.М.Панчишин, П.І.Островерх, В.Б.Буняк та ін.]; за ред. С.Панчишина і П.Островерха. – 4-е вид., випр. і доп. – К.: Знання, 2006. 

7. Вступ до економічної теорії: Підручник. – Вид. третє, доповнене / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, С.Кудин та ін.]; за ред. З.Ватаманюка. – Львів: “Новий Світ – 2000”, 2006. 

8. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 
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Додаткова

5. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

6. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.
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8. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 
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Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ

4.1. Національна економіка та економічна система

Національна економіка – це сукупність домогосподарств, підприємств, відповідних державних інституцій, установ, інфраструктури та різних активів у межах певного природного середовища й державної території.
У національній економіці виділяють фізичну і грошову (монетарну) складові. Фізична економіка охоплює виробничі ресурси та вироблені життєві блага. Головним компонентом монетарної економіки є гроші й пов’язані з ними процентні ставки, валютні курси тощо. Монетарна економіка обслуговує фізичну економіку, впливає на неї, але має також і власні закономірності розвитку. 

Національна економіка складається із галузей. Галузь – це частина економіки, сукупність підприємств і вироб​ництв, які виготовляють однакову або подібну продукцію. Спів​від​ношення між окремими галузями національної економіки називають її галузевою структурою.
Економічна система – це спосіб організації економіки, сукупність взаємопов’язаних і відповідно впорядкованих її структурних елементів (галузей, господарських суб’єктів та людей, що стоять за ними), які визначають взаємозв’язки між виробниками та споживачами товарів і послуг. 

Економічна система визначає розв’язання проблем гос​подарського життя, економічної організації суспільства. Серед цих проблем є три, які називають основними, або фундаментальними проблемами організації економіки: що виробляти? як виробляти? для кого виробляти?

Що виробляти? Які блага і в якій кількості виробляти? Скільки різних товарів і послуг повинна запропонувати економіка і в яких обсягах? Збільшувати виробництво дешевших і доступних товарів, чи розширювати пропозицію відносно дорожчих благ? Виробляти більше різноманітних споживчих товарів чи нарощувати виробництво капітальних благ?  

Як виробляти блага? Як розподіляти ресурси для різних альтернативних варіантів використання? На підприємствах приватної чи державної власності? Які технології використовувати?  

Для кого виробляти блага?Як треба розподіляти вироблені блага між членами суспільства? Яким має бути ставлення до тих, хто не в змозі працювати? Яким є допустиме співвідношення між рівнем життя найбагатших і найбідніших членів суспільства? 

Основними елементами економічної системи є: спосіб узгодження (координації) діяльності суб’єктів господарського життя (спосіб розв’язання основних проблем організації економіки), спосіб реалізації власності на виробничі ресурси та вироблені життєві блага, принципи розподілу й перерозподілу створеного націо​на​льного продукту.

Можна  говорити про два координаційні механізми в сучасних економічних системах, які ґрунтуються на різних засадах передавання інформації про рідкісні ресурси: ціновий механізм та ієрархію. 

У першому випадку інформацію щодо поведінки виробників і споживачів передаютьза допомогою цінових сигналів, спонтанно. У другому випадку інформація про те, що, як і для кого виробляти надходить до суб’єктів виробництва і споживання не від ринку, а “згори”, від якогось центру.

Поняття “власність” складне за своїм змістом і має низку аспектів: правовий, економічний, історичний, морально-психо​ло​гічний тощо. Із практичного погляду, важливим є поділ власності на різні типи і форми,тобто класифікація власності. Її значною мірою визначають: суб’єкт права власності, об’єкт права власності,право власності.

Суб’єкт права власності – це фізична або юридична особа, держава – чи їх комбінації, що привласнюють певне благо й наділені правами володіння, користування і розпорядження щодо нього.

Об’єктом права власності є те, що привласнюють суб’єкти права власності.

Права власності визначаються формальними правами, якими володіє той чи інший суб’єкт права власності стосовно об’єкта права власності. Права власності в економіці – це права на контроль за використанням ресурсів і розподілом витрат та вигід, що супроводжують це використання.

Власність охоплює відносини привласнення і відчуження. Привласнення благ означає, що окремий індивід, група людей або держава здобуває права на володіння, користування і розпо​рядження конкретними благами. 

Володіння означає, що конкретний об’єкт власності належить конкретному суб’єктові необмежено в часі, тобто той має повний фізичний контроль над благом. Користування – використання у виробництві чи споживанні корисних властивостей об’єкта власності. Розпорядження – ухвалення управлінських рішень щодо функці​онуван​ня і реалізації об’єкта власності, що його робить власник або інші економічні суб’єкти, яких він уповноважив.

Одночасно з привласненням блага відбувається його від​чу​жен​ня. Привласнення означає повне відчуження об’єкта власності одним суб’єктом від всіх інших, тобто обмеження вільного доступу до об’єкта інших суб’єктів. 

Згідно з сучасним тлумаченням, власність – це сукупність прав, закріплених законом за суб’єктами права власності.

4.2. Типізація економічних систем

В економічній літературі наводять різні класифікації економічних систем. За Б.Гаврилишиним, суспільний лад, як певна система, має три складники: цінності, політичне правління та економічну систему. Водночас існують декілька основних різновидів кожного з цих компонентів, які мають свої переваги та недоліки. Б.Гаврилишин визначає їх у такий спосіб.

1. Цінності – це ставлення до природи, людської діяльності та її результатів, яке формується на рівні суспільної свідомості і характерне для культури певних історичних епох у житті окремих народів чи регіональних співтовариств.:

1) індивідуалістсько-конкурентні: кожен індивід – унікальний; кожного турбують передовсім власні потреби і прагнення; кожен шукає шляхи самоствердження та самовираження; 

2) групово-кооперативні: особа – лише частинка Всесвіту і суспільного ладу; кожен покликаний відігравати власну роль, добровільно підпорядковувати себе вищим цілям, виконувати свої обов’язки і реалізовувати своє призначення шляхом кооперативної взаємодії з іншими;

3) егалітарно-колективістські: люди народжуються рівними і невіддільні від суспільства; для задоволення своїх потреб кожен повинен мати змогу брати з загального фонду і вносити до нього якнайбільше відповідно до своїх можливостей; кожен реалізує своє покликання і шукає його втілення у безконфліктному суспільстві.

2. Політичне правління:

1) противага (боротьба за владу): представницький уряд з однією партією при владі та однією або декількома в опозиції, усвідомлена мета яких полягає у запобіганні зловживанням та ефективнішому використанні влади, у “противазі”; суспільні свободи гарантуються поділом влади на законодавчу, виконавчу і судову гілки;

2) колегіальне (співпраця при владі): рішення ухвалюють представники різних верств населення, що мають різні погляди, беруть участь у цьому процесі, а отже, поділяють відповідальність за наслідки прийнятих рішень;

3) унітарне (диктатура): влада концентрується на вершині соціальної піраміди без існування офіційної опозиції або противаги; це характерно усім видам диктатури, незалежно від їхніх ідеологічних обґрунтувань.

3. Економічна система:

1) вільне підприємництво: основні риси цієї системи – приватна власність, максимізація прибутку і вільний ринок із зобов’язаннями уряду утверджувати все це законодавчо, з переважно суперницькими відносинами між урядом, бізнесом та найманими працівниками;

2) узгоджене вільне підприємництво: основні риси, як у попередньої системи, за винятком узгодженості відносин між урядом і бізнесом (а у деяких країнах – і з найманими працівниками), що забезпечує досягнення консенсусу у питаннях загальнонаціональних цілей і пріоритетів та узгодженості економічних зусиль;

3) адміністративно-командна система: державна або “колективна” власність, максимізація виробництва продукції, абсолютно заорганізований ринок, ключова роль уряду у вирішенні економічних питань, що здійснюється шляхом центарлізованого планування та адміністративного розподілу ресурсів.

Згідно з цивілізаційним підходом, у розвитку людства виокремлюють три великі етапи: дикість (присвоєння “дарів” природи), варварство (активний розвиток тваринництва і землеробства),цивілізація (розвиток промисловисті).

З погляду інституційних змін, основою яких є зміни техно​логічних факторів, виділяють доіндустріальні, індустріальні тапостіндустріальні економічні системи.

З погляду панівного типу власності та способів координації господарського жит​тя у межах товарного виробництва, виділяють три моделі економічної системи: ринкова, командно-адміністративна та змішана економіка.

Ринкова економіка – це економічна система, яка ґрунтується на приватній власності та ціновому механізмі розв’язання основних проблем економічної організації. Економіка вільної конкуренції (“laissezfaire”) передбачає повне невтручання держави в економічне життя. Ця система у чистому вигляді не існує, її вивчають як ідеальну модель з метою пізнання законів життєдіяльності ринкової економіки. Для неї характерні приватна власність, конкуренція, а господарське життя координується за допомогою ринків і цін.

Протилежністю чистої ринкової економіки є адміністративно-командна система (інакше, командна, директивно-планова економіка).

Адміністративно-команднаекономіка – форма товарного виробництва, що базується на державній власності на матеріальні ресурси і виготовлені блага, а координатором поведінки господарських суб’єктів щодо питань виробництва, розподілу та споживання продукції є центральні державні планові органи. Держава стає власником усіх матеріальних ресурсів – природних багатств, засобів транспорту і зв’язку, банківської системи, усіх промислових і чималої кількості сільськогосподарських під​приємств, усіх закладів торгівлі, більшості житлового фонду у містах тощо.

Ринкову економіку, в якій уряду належить активна роль у господарському житті, називаютьзмішаною економікою. Змішана економіка поєднує елементи ринкової економіки (ринковий механізм передовсім) із державною участю в економіці, державним регулюванням. Останнє здійснюється здебільшого економічними методами, а не тільки адміністративними, як за командної економіки. Розрізняють американську, японську модель та модель соціально-ринкової економіки.

4.3. Перехід до ринку

Характерною рисою останнього десятиріччя минулого століття стало прагнення декількох десятків країн, у яких зазнала краху адміністративно-командна система, перейти до ринкових принципів організації своїх економік.

Вирізняють два основні підходи до трансформації директивно-планової економіки у ринкову: радикальні реформи (“шокова терапія”) і поступові реформи (градуалістський підхід). 

Програма “шокової терапії” базувалася на таких елементах: 

- прискорена лібералізація економіки; лібералізація у широкому сенсі означає зменшення втручання держави у функціонування економіки, підвищення ролі ринкових механізмів у різних сферах господарської діяльності. Окремо вирізняють лібералізацію цін на переважну більшість товарів та послуг (перехід до ринкового ціноутворення), а також лібералізацію зовнішньоекономічної діяльності (ліквідація монополії держави на ведення зовнішньої торгівлі, відкриття внутрішнього ринку для іноземних товарів і послуг); 

- масштабна приватизація економіки – перехід від домінування державної форми власності до переважання приватної власності, запровадження приватної власності на землю, всебічне сприяння розвитку приватного сектору економіки;

- макроекономічна стабілізація – подолання інфляції за допомогою проведення жорсткої монетарної політики; зниження значного дефіциту бюджету, успадкованого від командної економіки.


Критики радикальних реформ наголошують на тому, що підхід шокової терапії концентрується виключно на економіці, оминаючи увагою інші сторони життя суспільства і використовує особливо спрощені економічні моделі. Проблема полягає у тому, що фінансова дисципліна, лібералізація ринків і приватизація часто ставали фактично самоціллю, а не засобом досягнення усталеного зростання економіки. Крім того, багато фахівців вказують, що шокова терапія є занадто дорогим соціальним експериментом, оскільки спричиняє значні економічні труднощі для широких верств населення і може призвести до виродження середнього класу – опори стабільності будь-якої системи.

За градуалістського підходу до трансформування адміністративно-командної економіки зміни відбуваються, переважно, еволюційним шляхом. Як наслідок, упродовж досить тривалого періоду часу в економіці співіснують елементи директивно-планової та ринкової економіки. Характерним прикладом можна вважати дворівневу систему цін у Китаї. Обсяг продукції, який фірма виробляла згідно з колишнім планом, продавався за старими цінами, а весь понадплановий надлишок – за ринковими цінами. Це дало змогу перейти до ринкового ціноутворення поступово, без одномоментної лібералізації цін, уникнувши високих темпів інфляції і масштабного перерозподілу доходів. 

Загалом прихильники градуалізму переконані, що політика поступових реформ веде до менших випробувань для населення у короткотерміновій перспективі і до більшої соціальної та політичної стабільності й швидшого зростання у дальшому майбутньому. 

Як видається, успіху добилися передовсім ті країни, де реформи здійснювалися послідовно і цілеспрямовано, з урахуванням своїх конкретних умов та можливостей і вчасним коригуванням допущених помилок, незалежно від того, який підхід – шокову терапію чи поступові реформи – було взято за основу. 

Варіант ринкових перетворень, який було реалізовано в Україні,  один з провідних фахівців у сфері трансформації командної економіки А.Аслунд визначає як “державу у вишукуванні ренти” або “спекулятивну державу”, де під рентою розуміють прибутки, вищі за конкурентний рівень. Домінуючим інтересом у такій державі є не економічний добробут усієї нації, а перерозподіл наявних ресурсів через державний бюджет і регулювання можливостей для отримання різних привілеїв. З погляду А.Аслунда, ця економічна модель була сформована керівниками державних підприємств, можновладцями та новими підприємцями, які прагнули заробити на самому перехідному періоді до ринкової економіки, і стала наслідком “поступових” реформ. Суть їхньої стратегії полягала у заробітку грошей на державних субсидіях і державному регулюванні (через державні кредити, регуляцію експорту та імпорту, субсидії підприємствам, податкові привілеї та неплатежі).

Достатньо обґрунтованим сьогодні видається такий висновок: власне тривале зволікання з проведенням реальних реформ в Україні, де до того ж збіглися у часі докорінні політичні та економічні зміни, спричинило особливо глибокий трансформаційний спад і невиправдано значне зниження рівня життя людей. 

Загальний висновок за темою лекції

Відтак, дослідження закономірностей і ступенів розвитку суспільства є винятково важливою проблемою для політичної економії. Без цього не можна зрозуміти складні суспільно-економічні процеси руху людства до вершин цивілізації. Вчені-економісти минулого і сучасності по-різному трактують сутність та особливості історичного розвитку суспільства. Важливим чинником функціонування сучасної ринкової економічної системи є діюча система власності, оскільки від неї залежить розподіл та перерозподіл створеного в країні національного продукту, а відтак – добробуту всієї нації.

Питання і завдання студентам
1. Що розуміють під національною економікою? 

2.  Назвіть основні підходи до типізації економічних систем.

3. Яке поняття відображає належність об’єкта власності певному суб’єктові необмежено в часі? 

4. Що передбачає «шокова терапія» як радикальний шлях переходу до ринкової економіки? 

5. Проаналізуйте основні ознаки перехідної економік. 

6. Чому в ринковій системі неможливе директивне централізоване управління економікою? 

7. У який спосіб розв’язують проблеми „що, як і для кого виробляти” у командній та ринковій економіках? 

	Укладач(і):

                      ____________  

                            (підпис)

                      ____________  

                            (підпис)

                     ____________  

                            (підпис)


	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)




Конспект лекції № 6,7

Тема № 5. Ринкова економіка                                                                                                 

          (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність національної економіки та економічної системи; визначити природу їх понять; розглянути типізацію економічних систем; здійснити характеристику перехідного періоду економіки. 

План лекції (навчальні питання):

1. Сутність та функції ринку

2. Сучасний ринок та його структура 

3. Ринкові структури та їхні ознаки

Опорні поняття: 

	ринок
	попит

	кон’юнктура
	пропозиція

	еластичність
	ринкова рівновага

	рівноважна ціна
	монополія

	конкуренція
	олігополія

	домогосподарства
	антимонопольний комітет

	ціна
	ефект доходу

	ринковий механізм
	ефект заміщення.
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Інтернет ресурси: 
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Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ

5.1. Сутність та функції ринку

Ринок – це механізм, економічний інститут, через який покупці і продавці взаємодіють, щоб визначити ціни та кількості товарів.

Головним механізмом, що дає змогу узгодити дії суб’єктів ринкової економіки, є система цін, або ринковий механізм. Ринковий механізм встановлює загальну рівновагу цін і розв’язує основні проблеми організації економіки: що, як і для кого виробляти.

Що виробляти визначають купівельні рішення споживачів. Попит споживачів є вирішальним у визначенні видів і кількості продуктів, які виробляють. Проблему яквиробляти розв’язує конкуренція між вироб​никами. Ринкова система залучає ресурси в ті галузі, на продукти яких є достатній попит споживачів і  виробництво яких є прибутковим. Розв’язання проблеми для кого виробляти пов’язане з грошовими доходами споживачів. У ринковій економіці домогосподарства, які володіють значними матеріальними ресурсами і отримують великі доходи, привласнюють велику частку продукту. І навпаки.

Ринкова економіка – механізм об’єктивної координації діяльності мільйонів людей і фірм за допомогою системи цін та ринків.

До найважливіших принципів ринкової економіки належать: приватна власність, економічна свобода, особиста заінтересованість, конкуренція, обмеженість державного втручання.

Приватна власність дає змогу окремим особам і підприємствам на свій розсуд залучати та використовувати ресурси, право вільно купувати фактори виробництва, організовувати виробництво товарів і послуг, продавати їх на ринку.

Економічна свобода є фундаментальною частиною свобод громадянського суспільства. Вона передусім – обов’язковий засіб досягнення політичної свободи; відповідно, політична свобода гарантує економічну свободу. 

Складниками економічної свободи є: 1) свобода підприємництва; 2) свобода споживання; 3) свобода переміщення ресурсів між різними галузями економіки; 4) свобода ціноутворення. 

Ринкова економіка ґрунтується на особистій заінтересованості, що є внутрішнім мотивом і рушійною силою ринкової економіки. Кожний учасник ринку має свою вигоду. Для споживачів особистим інтересом є максимізація корисності, для виробників – максимізація прибутку Причому особистий інтерес має узгоджуватися з інтересами інших, тому його дотримання не слід плутати з егоїзмом.

Конкуренція передбачає розпорошення економічної влади всередині двох складників економіки – фірм та домогосподарств (наявність на ринку великої кількості продавців та покупців конкретного продукту або ресурсу), а також відсутність бар’єрів щодо входу виробників у галузь і виходу з неї (детальніше див. розділ 31).

Концепція ринкової економіки як саморегульованої системи не допускає директивного, централізованого державного управління нею. Проте низка небажаних наслідків, пов’язаних із функціонуванням ринкової економіки, призвела до того, що від 30-х років ХХ ст. роль уряду в економіці помітно зросла. 

Функціонування ринкової економіки ґрунтується на взаємопов’язаному неперервному русі ресурсів, виготовлених продуктів і доходів. Такий рух називають кругопотоком. У найпростішому вигляді взаємодію між основними суб’єктами економіки – домогосподарствами, фірмами та державою – відображають за допомогою моделі кругопотоку ресурсів, продуктів і доходів.

Домогосподарство – це економічна одиниця, що складається з однієї або більше осіб, постачає економіку ресурсами і використовує отримані кошти для купівлі товарів і послуг, які задовольняють матеріальні потреби людини.

Фірма – це економічна одиниця, яка використовує ресурси для виробництва товару або послуги з метою вилучення прибутку і володіє та керує одним або декількома підприємствами.

У сучасній ринковій економіці держава виконує цілу низку важливих функцій, частина з яких спрямована на підсилення переваг ринкового механізму, а інша – на коригування окремих його недоліків.

Згідно з моделлю кругопотоку, механізмом координації усіх економічних рішень домогосподарств і фірм виступає система ринків. Двома основними видами ринків є ринок ресурсів та ринок продуктів(товарів і послуг). Домогосподарства прямо чи опосередковано володіють усіма видами економічних ресурсів (земля, капітал, праця та підприємницький хист) і пропонують їх фірмам на ринку ресурсів. Фірми купують ці ресурси і використовують їх для виробництва товарів та послуг. Під впливом взаємодії попиту і пропозиції на ринку ресурсів встановлюються ціни на кожен з них. Платежі фірм за отримані ресурси є їхніми витратами. Водночас для домогосподарств ці кошти є грошовими доходами у вигляді ренти (плати за землю), процента (плати за капітал), заробітної плати (оплати праці) і прибутку (плати за підприємницький хист). 

Натомість на ринку продуктів уже фірми виступають у ролі продавців і пропонують домогосподарствам вироблені товари і послуги. Домогосподарства витрачають на їх придбання доходи, отримані від продажу ресурсів, здійснюючи споживчі видатки. Для фірм ці кошти становлять виторг від продажу товарів і послуг.

Для врахування впливу держави у схему кругопотоку вводять державний сектор, який тісно взаємодіє з домогосподарствами та фірмами. Щоб забезпечити виконання своїх функцій, уряд купує деякі товари і послуги на ринках продуктів, а також ресурси для виробництва громадських благ. Для фінансування цих видатків держава вилучає у домогосподарств та фірм частину їхніх грошових коштів у формі податків. Водночас держава надає домогосподарствам трансферні платежі (стипендії, допомога з безробіття), а фірмам – субсидії (позики під низький процент, податкові пільги). Різниця між податковими надходженнями та наданими трансферами і субсидіями становить чисті податки. 

5.2. Сучасний ринок та його структура

Сьогодніринок – складне полісистемне утворення,у якому ринкові закономірності тісно взаємодіють з регулювальними зусиллями держави. 

Розгляньмо докладніше структуру ринку за економічним призначенням об’єктів ринку.За цією ознакою виділяють: 1) ринок товарів і послуг;2)ринок праці;3) ринок природних ресурсів;4) фінансовий ринок;5) ринок науково-технічних розробок; 6) інші види ринку.

Національний ринок є взаємопов’язаною сукупністю усіх конкретних ринків: товарів і послуг, праці, природних ресурсів, капіталів, грошей, цінних паперів, науково-технічних розробок тощо. Ринок товарів і послуг в історичному аспекті виник першим. На ньому відбувається обмін товарів і послуг особистого та виробничого призначення. Зокрема виокремлюють ринок інвестиційних товарів іринок споживчих товарів.

Особливості ринку праці пов’язані зі специфікою його об’єкта. Продавцями праці є люди працездатного віку, а покупцями – приватні або державні підприємства.

Ринок природних ресурсів пов’язаний із купівлею-продажем такого специфічного ресурсу, як земля.Він, як пригадуємо, охоплює широке коло об’єктів: ґрунти, вода, повітря, рослинний і тваринний світ, корисні копалини тощо. Цілком зрозуміло, що окремі природні ресурси, наприклад, повітря і вода, безпосередньо не стають об’єктами купівлі-продажу. Щодо інших, то корисні копалини, ділянки землі тощо можна вільно продавати і купувати. 

Фінансовий ринок – це ринок, де купують і продають фінансові засоби: гроші, облігації, акції, векселі та інші цінні папери. Фінансовий ринок представляє монетарну економіку і є найчутливішим показником стану національного ринку.

Головними інструментами фінансового ринку є: акції, заставні, облігації корпорацій, цінні папери уряду та урядових установ, боргові зобов’язання місцевих органів влади тощо. 

Фінансові ринки поділяють на: ринки грошей і капіталів та ринки цінних паперів.

Ринок цінних паперів – це особлива сфера ринкових відносин, де через продаж цінних паперів здійснюється мобілізація фінансових ресурсів для задоволення інвестиційних потреб суб’єктів економічної діяльності, – це форма розподілу й перерозподілу фінансових ресурсів для їх ефективного використання.

Є два основні види цінних паперів приватних фірм – акції та облігації. Акціязасвідчує право її власника на частку (пай) активів і чистого доходу фірми, яка випустила цей цінний папір. Власник акцій є співвласником капіталу фірми і отримує дохід у вигляді дивідендів. 

Облігації – це боргові зобов’язання фірми, яка їх випустила (емітувала).Власник облігацій не є співвласником підприємства-емітента, а є його кредитором. 

Розрізняють первинний і вторинний ринки цінних паперів.

Первинний ринок – це фінансовий ринок, на якому емітент, тобто фірма або урядова установа, продає (розміщує) нові випуски цінних паперів.Вторинний ринок– це фінансовий ринок, на якому відбуваєть​ся перепродаж цінних паперів за їхньою курсовою ціною, тобто цінні папери переходять до нового власника.

Ринок науково-технічних напрацювань обслуговує всі сфери людської діяльності. Об’єктом купівлі-продажу на цьому ринку є нові технології, зокрема інформа​ційні. Формування ринку науково-технічних напрацювань передбачає комерціалізацію установ, що їх провадять, створення центрів поширення нових технологій та ноу-хау, розвиток повноцінної системи інформаційного забезпечення економіки.

Серед інших видів ринку важливим є валютний ринок, на якому об’єктом купівлі-продажу є різні національні валюти й діють різні суб’єкти, зокрема комерційні банки. Тіньовий ринок є складником підпільної економіки, це несанкціонована ринкова діяльність. Тіньовий ринок за будовою подібний до легального.

5.3. Ринкові структури та їхні ознаки

Рішення фірм щодо обсягу виробництва товару та його ціни безпосередньо залежать від низки особливостей конкретної галузі, в якій працює фірма. Ці особливості, які часто називають структурними змінними (або визначниками економічної структури), мають вагомий вплив на результати економічної діяльності фірм і визначають характер ринкової конкуренції у галузі. 

Ключовими визначниками структури галузі є: 

1) кількість фірм у галузі (що більше фірм працює на ринку, то менші можливості впливу окремого продавця на загальну пропозицію товару чи на його ринкову ціну);

2) ступінь диференціації продукту (класифікує товари за наявністю замінників: стандартизований продукт – товари, які пропонуються різними виробниками, є абсолютно замінними; диференційований продукт – товари, що задовольняють одну і ту ж потребу, проте мають деякі відмінності; унікальний товар – близьких замінників для нього не існує);

3) контроль над ціною (спроможність окремого продавця вплинути на ринкову ціну товару);

4) умови входження у галузь (наявність законодавчих, фінансових, технологічних чи інших перешкод для входження у галузь нових фірм);

5) наявність нецінової конкуренції (не пов’язані зі зниженням ціни товару заходи, які спрямовані на залучення нових покупців; сюди відносять рекламу, маркетингові заходи, вдосконалення самого товару).

Економісти вирізняють чотири основні види ринкових структур: чисту (досконалу) конкуренцію, монополістичну конкуренцію, олігополію та чисту монополію. Основні їхні ознаки зручно подати у вигляді таблиці.

Характерні риси чотирьох основних ринкових структур

	
	Чиста конкуренція
	Монополістична

конкуренція
	Олігополія
	Чиста монополія

	Кількість фірм
	Дуже багато
	Багато
	Декілька
	Одна

	Тип продукту
	Стандарти-

зований
	Диференційований
	Стандартизований 

або диференційований
	Унікальний, нема близьких

замінників

	Контроль над ціною
	Жодного

контролю
	Деякий, проте у вузьких межах
	Обмежений взаємозалежністю,

значний при ціновій змові
	Значний

	Умови входження

у галузь
	Жодних перешкод
	Незначні перешкоди
	Серйозні перешкоди
	Входження заблоковане

	Нецінова

конкуренція
	Відсутня
	Значна, наголос на рекламу
	Здебільшого значна, зокрема за диференціації продукту
	Здебільшого, реклама зв’язків 

з громадськими організаціями

	Приклади
	Ринок продуктів сільського господарства 

фондова біржа
	Роздрібна торгівля, одяг, взуття
	Сталь, автомобілі, побутові електроприлади
	Місцеві підприємства

комунальних послуг


Загальний висновок за темою лекції

Отже, із поданого із вищезазначеного матеріалу можна стверджувати, що в Україні на сьогодні ство​рено законодавчу базу й організаційні засади здійснення ефек​тивної державної конкурентної політики. Однак життя, поглиб​лення ринкових перетворень постійно створюють нові пробле​ми у сфері конкурентної політики, які вимагають нових підходів до їх розв'язання. Тому питання з обмеження монополізму, підтримки і розвитку економічної конкуренції мають бути й надалі важливим елементом економічної політики держави.

Питання і завдання студентам
1. Назвіть основні проблеми організації ринкової економіки.

2. Проаналізуйте ознаки вільного ринку.

3. Поясніть та охарактеризуйте основні ознаки і принципи організації ринкової економіки.

4. Які основні економічні суб’єкти діють в економіці?

5. За якими ознаками класифікують ринок?

6. Розкажіть про види ринку товарів і послуг та їх відмінності.

7. Що таке фінансовий ринок та які його основні види?

8. Яка відмінність між акцією й облігацією?

9. Назвіть основні елементи ринкової інфраструктури та їх головні функції.

10.  Яка роль належить фінансовим посередникам  у ринковій економіці?

	Укладач(і):

                      ____________  

                            (підпис)

                      ____________  

                            (підпис)

                     ____________  

                            (підпис)


	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)





Конспект лекції № 8

Тема № 6. Ринкова інфраструктура                                                                                                 

          (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність інфраструктури реального сектору економіки та вивчити основні види відповідних ринкових структур; проаналізувати особливості інфраструктури фінансового сектору економіки; здійснити їх порівняльний аналіз.
План лекції (навчальні питання):

1. Інфраструктура реального сектору економіки

2. Інфраструктура фінансового сектору економіки

Опорні поняття: 

	аудиторські фірми
	акція

	трастові (довірчі) товариства
	облігація

	ломбарди
	ощадні сертифікати 

	холдингова компанія
	вексель

	кредит
	ринкова інфраструктура

	цінні папери
	посередники

	аукціони 
	активні операції

	торгово-промислові палати 
	пасивні операції

	торгові доми 
	комісійні операції

	ярмарки
	центральний банк 

	маркетинг
	комерційні банки

	біржа
	страхові компанії

	форвардна угода 
	пенсійні фонди

	спот 
	інвестиційні фонди

	ф’ючерс
	своп

	опціон
	банк

	
	


Інформаційні джерела:

Основна та допоміжна література: 

Основна

1. Аналітична економія: макроекономіка і мікроекономіка: Навч. посіб.: у 2 кн. – Кн.1.: Вступ до аналітичної економіки. Макроекономіка / [С.М.Панчишин, П.І.Островерх, В.Б.Буняк та ін.]; за ред. С.Панчишина і П.Островерха. – 4-е вид., випр. і доп. – К.: Знання, 2006. 

2. Вступ до економічної теорії: Підручник. – Вид. третє, доповнене / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, С.Кудин та ін.]; за ред. З.Ватаманюка. – Львів: “Новий Світ – 2000”, 2006. 

3. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 

4. Економічна теорія: макро- і мікроекономіка / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, В.Буняк та ін.]; за ред. З.Ватаманюка і С.Панчишина. – К: Альтернативи, 2001. 

5. Політична економія. Курс лекцій (2-ге видання, доповнене) [Текст] : навч. посіб. / Заг. ред. проф. Буряка П.Ю. та Гупала О.Г. – Львів : СПОЛОМ, 2014. – 360 с.
Додаткова

1. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

2. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

3. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.

4. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 

1. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua

2. Бібліотека імені  В.Вернадського. [Електронний ресурс]. - Режим доступу з: http://www.nbuv.gov.ua

3. Державний комітет статистики України [Електронний ресурс] – Режим доступу з: http://www.ukrstat.gov.ua

4. Міжнародний центр перспективних досліджень [Електронний ресурс]. –  Режим доступу з: http://www.icps.kiev.ua

Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ

6.1. Інфраструктура реального сектору економіки

Ринкова інфраструктура – це сукупність служб, під​приємств, допоміжних ланок і установ, які опосередковують та полегшують взаємодію економічних суб’єктів і забезпечують неперервне функціонування господарських взаємозв’язків, укладання і виконання ринкових угод та можливість їх регулювання. Основними елементами інфраструктури є:

у реальному секторі економіки:

– на ринку благ: торговельна мережа (ярмарки, біржі, торгові центри, супермаркети, крамниці тощо);

– на ринку ресурсів: товарні біржі, освітні заклади, мережа перепідготовки кадрів, приватні кадрові агенції, служби зайнятості (біржі праці) тощо;

у грошовому (фінансовому) секторі економіки: 


банки, не​банківські фінансово-кредитні інститути (стра​хові компанії, пенсійні фонди, кредитні спілки, інвестиційні фонди і компанії, трастові (довірчі) компанії тощо), фондові біржі, торговці цінними паперами тощо.


Серед інших елементів ринкової інфраструктури – інформа​ційно-консультативні фірми, маркетингові, аудиторські та податкові установи, асоціації підприємців, рекламні агентства, лізингові та консалтингові фірми.


Серед багатьох елементів інфраструктури особливо важливим є інститут біржі. Біржа – це посередник між покупцем і продавцем; об’єднання фізичних та юридичних осіб (продавців, покупців і торговців), які розробляють правила, що сприяють проведенню торговельних та інших операцій. Розрізняють біржі товарні, фондові, товарно-сировинні, валютні, біржі праці.

Товарна біржа– це об’єднання (асоціація) продавців, покупців і торговців-посередників з метою впорядку​вання торгівлі, полегшення, прискорення і здешевлення торговельних угод та операцій. На сучасних товарних біржах торгують продукцією сільського господарства (зерно, м’ясо, бавовна тощо), металом (чавун, сталь, алюміній та ін.), енергоносіями (вугілля, нафта тощо).

Членами товарної біржі можуть бути посередницькі (брокерські, торговельні) організації, виробничі фірми, банківські установи, інвестиційні компанії, окремі громадяни, тобто юридичні та фізичні особи. Вони, згідно з визначеними біржовими правилами, укладають угоди купівлі-продажу товарів за цінами, що формуються безпосередньо в ході торгівлі, залежно від співвідношення попиту і пропозиції. 

На біржі укладають угодидвох типів:

1) на реальний товар,щопередбачає негайне передання товару контрагентові тайогооплату упродовж кількох (двох-трьох) днів;
2) угоди на термін,що передбачають доставку товару в обумовлений угодою час, але за ціною, яка зафіксована в угоді на день її укладення.

Сьогодні набули поширення угоди на термін (термінові угоди). Розрізняють такі їх види: форвардні (угоди, метою яких є реальна купівля чи продаж товару або активу), ф’ючерсні (контракт на майбутню поставку певного товару або активу за попередньо узгодженою ціною); опціонні (торгівля попередніми контрактами). 

Товарна біржа виконує цілу низку важливих функцій:
1) збалансовує попит і пропозицію;

2) упорядковує та уніфікує ринок товарних і сировинних ресурсів;

3) стимулює розвиток ринку;

4) є економічним індикатором.

6.2. Інфраструктура фінансового сектору економіки
Важливим елементом ринкової інфраструктури у фінансовому секторі є фондові біржі. Фондова біржа – це інституція, що забезпечує аукціонну торгів​лю цінними паперами (активами), які купують за найнижчою із запропонованих ціною і продають тому, хто запропонував найвищу ціну.

Фондові біржі виконують такі важливі функції в економіці: 1) є місцем, де зустрічаються покупці й продавці цінних паперів, укладаються угоди купівлі-продажу і прозоро для учасників ринку формуються ціни (курси) цінних паперів; 2) відкривають фірмам та урядам доступ до відносно дешевих та практично безмежних фінансових ресурсів; 3) забезпечують рух капіталів та їхнє спрямування в галузі, що гарантують вищу продуктивність і дохід, оскільки власники грошових коштів віддають перевагу цінним паперам із вищим доходом; 4) за допомогою фондової біржі уряд, продаючи державні цінні папери, залучає додаткові кошти для своїх видатків; 5) є своєрідним і дуже важливим індикатором ділової активності. 

Для визначення динаміки курсу акцій на біржах використовують індекс курсу акцій.Індекс курсу акцій розраховують як середньозважену за певним набором акцій (акцій певної кількості компаній).

Важливими інституціями не тільки ринкової інфраструктури фінансового сектору, але й усієї ринкової економіки є фінансові посередники. Вони допомагають переміщувати кошти від кредиторів-заощадників до позичальників-користувачів. Існування фінансового посередництва зменшує трансакційні витрати.

Найважливішими фінансовими посередниками є банки. Банкиє фінансово-кредитними установами, що обслуговують рух грошей і капіталів.Надання кредитів (позик) – одна з головних функцій банків. Надання кредитів, як і зберігання вкладів (депозитів), тобто коштів клієнтів, відбувається за певну плату – банківський процент. За надані кредити банк бере процент, а за вклади – платить процент. Різниця між процентами за кредит і процентами за вклади (маржа) забезпечує банкові прибуток.

Розрізняють одно- і дворівневібанківські системи.

Однорівневі банківські системи властиві слаборозвиненим економікам і тоталітарним режимам. У такій системі центральний банк і комерційні банки перебувають на одному рівні як рівноправні, або всі банки є державними, філіями єдиного державного банку.

Банківська система ринкового типу дворівнева. Вона скла​дається з центрального банку та комерційних банків.

Центральний банк – це некомерційна державна (або не​державна) установа, яка виконує широке коло функцій, зокрема: здійснює емісію банкнот; зберігає державні золотовалютні резерви; зберігає резервний фонд інших кредитних закладів; провадить грошово-кредитне регулювання; кредитує комерційні банки; забезпечує проведення розрахунків і перевідних операцій; контролює діяльність кредитних установ. 

Комерційні банки – це ділові фінансово-кредитні підприємства, які мають дозвіл на банківську діяльність і здійснюють фінансові операції з метою одержання прибутку. Комерційні банки виконують такі основні функції: 1) залучення, збереження і видача коштів вкладників; 2) посередництво при здійсненні платежів; 3) надання кредитів та інвестиції в економіку. 

Основними різновидами банків є:1)інвестиційні; 2) зовнішньоторгові; 3) земельні; 4) інноваційні; 5) іпотечні; 6) банки споживчого кредиту; 7) ощадні.

Важливе місце у фінансовій інфраструктурі посідають спе​ціалізо​вані небанківські фінансові інститути: страхові компанії і пенсійні фонди, довірчі (трастові) компанії, кредитні спілки, взаємні фонди, інвестиційні компанії і фонди, фінансові компанії, ломбарди тощо.

Загальний висновок за темою лекції

Найважливішим атрибутом ринкової системи господарювання є ринок. Ринок — це економічний простір в межах якого відбувається купівля і продаж різноманітних товарів та послуг. Також можна виділити ще одне розуміння ринку – як форми організації і функціонування економічних зв’язків господарюючих суб’єктів, що ґрунтуються на принципах вільної купівлі-продажу, і як суспільної форми функціонування економіки, за якої забезпечується взаємодія продавця та покупця, прямий і зворотній вплив на виробництво і споживання. Ринкове господарство є середовищем, "атмосферою", в рамках і з допомогою яких від​творюються і панують відносини і зв'язки товарного виробництва.

Питання і завдання студентам
1. Назвіть основні проблеми організації ринкової економіки.

2. Проаналізуйте ознаки вільного ринку.

3. Які основні економічні суб’єкти діють в економіці?

4. Розкажіть про види ринку товарів і послуг та їх відмінності.

5. Що таке фінансовий ринок та які його основні види?

6. Яка відмінність між акцією й облігацією?

7. Назвіть основні елементи ринкової інфраструктури та їх головні функції.

8.  Яка роль належить фінансовим посередникам  у ринковій економіці?

	Укладач(і):
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	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)




Конспект лекції № 9,10
Тема № 7. Ринковий механізм                                                                                                 

          (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність поняття ринок та особливості ринкового механізму. Розглянути поняття ринкового попиту та пропозиції та їх відповідні закони.

План лекції (навчальні питання):

1. Попит та його чинники. крива попиту. Закон попиту

2. Пропозиція та її чинники. Крива пропозиції та її переміщення

3. Сутність та дія ринкового механізму

4. Переваги і вади ринку

Опорні поняття: 

	відтворювані ресурси 
	акція

	невідтворювані ресурси 
	облігація

	запас ресурсів 
	ощадні сертифікати 

	потік ресурсів 
	вексель

	кредит
	ринкова інфраструктура

	цінні папери
	посередники

	аукціони 
	активні операції

	торгово-промислові палати 
	пасивні операції

	торгові доми 
	комісійні операції

	ярмарки
	центральний банк 

	маркетинг
	комерційні банки

	біржа
	страхові компанії

	форвардна угода 
	пенсійні фонди

	спот 
	інвестиційні фонди

	ф’ючерс
	аудиторські фірми

	опціон
	трастові (довірчі) товариства

	своп
	ломбарди

	банк
	холдингова компанія
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5. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

6. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

7. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.
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Інтернет ресурси: 

5. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua
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7. Державний комітет статистики України [Електронний ресурс] – Режим доступу з: http://www.ukrstat.gov.ua

8. Міжнародний центр перспективних досліджень [Електронний ресурс]. –  Режим доступу з: http://www.icps.kiev.ua

Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ

7.1. Попит та його чинники. крива попиту. Закон попиту

Попит – це кількість товару або послуги, яку готові (бажають і спроможні) купити споживачі за кожного рівня цін та за інших однакових умов упродовж певного проміжку часу. 

Зазвичай, що вища ціна, то меншу кількість товару хочуть купити споживачі. І навпаки, зі зниженням ціни товару, охочих його придбати більшає. Цю закономірність виражає закон попиту: за інших однакових умов між ціною та величиною попиту існує обернена залежність: що нижча ціна товару, то більша величина попиту на нього і навпаки. 

Взаємозв’язок між ціною товару та величиною попиту на нього можна відобразити за допомогою шкали попиту та кривої попиту. Шкала попиту – це таблиця, яка показує, скільки одиниць товару чи послуги готові купити споживачі за кожної конкретної ціни. Графічно цю залежність відображає крива попиту. У системі координат “кількість товару – ціна товару” крива попитуD (з англ.demand – попит) є спадною. Для спрощення аналізу у більшості випадків зручно (і достатньо) використовувати лінійні функції попиту, які можна подати у вигляді 
[image: image1.wmf]D
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 (рис. 6.1). 

Спадний характер кривої попиту зумовлений: 

1) законом спадної граничної корисності (споживання наступних одиниць товару приносить все менше задоволення, тому додаткові одиниці товару купуватимуть лише зі зниженням його ціни) (див. також п. 26.1);

2) ефектом доходу (за нижчої ціни можна купити більше цього товару, не відмовляючись від інших) (див. також п. 27.2);  

3) ефектом заміщення (за нижчої ціни виникає стимул придбати дешевший товар замість аналогічних дорожчих) (див. також п. ?.?). 

Бажання споживачів придбати товар залежить від низки чинників, що формально можна виразити за допомогою функції попиту:
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 називають (неціновими) визначниками попиту. Зміна ціни товару P зумовлює зміну величини попиту на товар, що графічно відображається переміщенням у нову точку по незмінній кривій попиту. Натомість зміна одного чи декількох визначників попиту спричиняє зміну попиту, тобто переміщення усієї кривої. Коли попит на товар зростає, споживачі готові купити більшу кількість цього товару за кожного рівня цін; відтак крива попиту переміщується вправо. І навпаки, зі зниженням попиту на товар крива попиту переміщується вліво.

Найчастіше виокремлюють такі основні визначники попиту: 

1) смаки та уподобання споживачів: сприятливі зміни в уподобаннях означають готовність покупців придбати більше даного товару за кожної ціни, і навпаки; 

2) кількість покупців на ринку: очевидно, що збільшення кількості споживачів збільшує попит і навпаки;

3) грошові доходи споживачів; вплив на попит підвищення доходів споживачів є неоднозначним. Для значної більшості товарів і послуг зростання доходів спричиняє збільшення попиту і навпаки; ці товари називають нормальними.  Водночас є певна категорія товарів, попит на які зменшується зі зростанням доходів споживачів і навпаки. Такі блага визначають як товари нижчої споживчої цінності; їх прикладами можуть бути дешеві продукти харчування (картопля, капуста), уживаний одяг, послуги громадського транспорту тощо; 

4) очікування споживачів щодо змін цін і доходів у майбутньому: очікування підвищення ціни товару у недалекому майбутньому спонукатиме споживачів придбати цей товар сьогодні “про запас”; подібно, сподівання на значне зростання доходу збільшує попит на якісніші блага з боку частини індивідів вже сьогодні;

5) ціни на споріднені товари. Два товари, попит на які взаємопов’язаний, називають спорідненими. У цьому разі зміна ціни одного з товарів спричинить зміну попиту на інший. Можливі дві різні ситуації. Для взамозаміннихтоварів (замінників, субститутів), які задовольняють одну і ту ж потребу (кава і чай, яловичина і свинина),  існує пряма залежність між ціною на один з них та попитом на другий. Збільшення ціни яловичини за інших однакових умов зумовить зменшення величини попиту на неї і зростання попиту на свинину. Для взаємодоповнюванихтоварів, які споживаються разом (компакт-диск і плеєр до нього, авто і бензин), має місце обернена залежність між ціною на один з них та попитом на другий. Здешевлення дисків спричинить збільшення величини попиту на них і зростання попиту на відповідні плеєри..

Закон попиту поширюється майже на всі товари і послуги. Однак можливі ситуації, коли підвищення ціни збільшує величину попиту. Це так звані парадокси закону попиту. До них належать:

1) парадокс Гіффена – вперше виявлений в Ірландії наприкінці ХІХ ст., коли унаслідок неврожаю картоплі (основного продукту харчування бідноти), її ціна зростала, видатки людей на її придбання збільшувалися, відтак грошей на придбання дорожчих продуктів залишалося менше і споживачі змушені були компенсувати їх нестачу збільшенням обсягів споживання картоплі;

2)ефект приєднання до більшостівиникає, колиспоживання деякого товару стає модою. Тоді попит може зростати і з підвищенням ціни на цей товар;

3) ефект сноба – деякі споживачі можуть зменшувати свій попит на товар у разі зниження ціни на нього. Оскільки товар стає доступнішим, до нього втрачають інтерес деякі категорії споживачів, які не хочуть бути як “усі”;

4)ефект Веблена (демонстративне споживання) – підвищення попиту на престижні дорогі товари навіть за умови зростання цін на них. 


Зауважмо, що в усіх цих ситуаціях відбувається порушення принципу за інших однакових умов.

7.2. Пропозиція та її чинники. Крива пропозиції та її переміщення

Пропозиція – це кількість товару або послуги, яку готові (бажають і спроможні) виробити і продати фірми за кожного рівня цін та за інших однакових умов упродовж певного проміжку часу. 

Закон пропозиції: між ціною і величиною пропозиції товару упродовж певного проміжку часу існує пряма залежність. Взаємозв’язок між ціною товару та величиною його пропозиції можна відобразити за допомогою шкали пропозиції та кривої пропозиції. Шкала пропозиції – це таблиця, яка показує, скільки одиниць товару чи послуги готові виробити і продати фірми за кожної конкретної ціни. Графічно цю залежність відображає крива пропозиції. У системі координат “кількість товару – ціна товару” крива пропозиції S (з англ. supply – пропозиція) є висхідною лінією. Для спрощення аналізу у більшості випадків зручно використовувати лінійні функції пропозиції, які можна подати у вигляді [image: image4.wmf]D
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 Висхідний характер кривої пропозиції диктує здоровий глузд: виробники вироблятимуть і пропонуватимуть для продажу більшу кількість товару, якщо ціна на нього зростатиме. Теоретично це обґрунтовують, по-перше, за допомогою закону спадної віддачі (витрати на виробництво додаткової продукції за незмінних виробничих потужностей збільшуються; а, по-друге, законом зростання альтернативної вартості. В обох цих випадках вищі витрати виробництва мають бути компенсовані вищою ціною. 


Ключовим чинником, який враховують виробники при визначенні обсягів пропозиції, є витрати виробництва. Якщо витрати на виготовлен​ня одиниці товару нижчі, ніж його ринкова ціна, то виробникові вигідно постачати на ринок багато такого товару. Якщо ж середні витрати виробництва перевищують ціну товару, то виробники, природно, призупинять виробництво товару або виготовлятимуть незначну його кількість.


Отже, витрати виробництва – надзвичайно важливий визначник поведінки виробника і, відповідно, пропозиції.Витрати виробництва, а тому і готовність виробників пропонувати товар залежать від низки чинників, що формально можна виразити за допомогою функції пропозиції:
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 називають (неціновими) визначниками пропозиції. Зміна ціни товару P зумовлює зміну величини пропозиції на товар, що графічно відображається переміщенням у нову точку по незмінній кривій пропозиції (рис. 6.5). Натомість зміна одного чи декількох визначників пропозиції спричиняє зміну пропозиції, тобто переміщення усієї кривої. Коли пропозиція товару зростає, виробники готові виробити і продати більшу кількість цього товару за кожного рівня цін; відтак крива пропозиції переміщується вправо. І навпаки, зі зменшенням пропозиції товару крива пропозиції переміщується вліво.

Найчастіше виокремлюють такі основні визначники пропозиції: 

1) ціни ресурсів: зі зростанням цін факторів витрати виробництва на одиницю продукції збільшуються і за кожного рівня цін виробники готові запропонувати меншу кількість товару чи послуги;

2) технології виробництва: удосконалення технології дає змогу знижувати витрати виробництва одиниці продукції, а отже, збільшувати пропозицію; 

3) кількість продавців на ринку; очевидно, що зі збільшенням кількості виробників пропозиція товару зростає;

4) очікування виробників щодо зміни цін у майбутньому; вплив цього чинника вважають неоднозначним: очікування підвищення ціни товару, залежно від специфіки галузі, може як зменшити, так і збільшити його поточну пропозицію;

5) податки і субсидії; податки фірми розглядають як додаткові витрати, тому їх підвищення зменшить пропозицію. І навпаки, субсидування виробництва деякого товару чи послуги зменшує витрати виробника і спонукає його збільшити пропозицію;

6) ціни споріднених товарів; зміни цін інших товарів також можуть переміщувати криву пропозиції товару. 

7.3. Сутність та дія ринкового механізму

У процесі взаємодії рішень домогосподарств щодо купівлі деякого товару та рішень фірм стосовно обсягів виробництва і продажу цього товару визначаються ціна товару та його кількість, яку буде вироблено і куплено. Графічно це можна проілюструвати, зобразивши на одному графіку лінії попиту на товар та його пропозиції. 

Точка перетину кривих D і S визначає стан ринкової рівноваги, за якого величина попиту на товар дорівнює величині його пропозиції. Проекції точки перетинуна горизонтальну та вертикальну осі визначають відповідно  рівноважну кількість [image: image7.wmf]0
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 товару. 

З’ясуймо, як економіка досягає стану рівноваги. Нехай ціна товару вища за рівноважну. За такої ціни споживачі купуватимуть значно менше товару, ніж готові запропонувати виробники. Величина пропозиції товару перевищує величину попиту на нього, і на ринку існує надлишоктовару. Оскільки частина виробників не в змозі продати свій товар за цією ціною вони починають знижувати ціну, намагаючись залучити нових покупців. Виникає конкуренція продавців, і ціна знижуватиметься, доки величина пропозиції та величина попиту на товар не зрівняються, тобто до відновлення рівноважної ціни. 

Натомість, якщо ціна товару нижча за рівноважну, величина попиту на товар перевищує величину його пропозиції, і на ринку існує дефіцит (нестача) товару. У цьому разі конкуренція покупців зумовлює зростання ціни, доки вона не повернеться до рівноважного значення  Таку здатність ринкових сил попиту та пропозиції узгоджувати рішення щодо обсягів купівлі та продажу товару наливають нормувальною функцією ціни.

Попит і пропозиція змінюються в часі. У короткостроковому періоді на визначення ціни впливатимуть переважно коливання попиту, а не пропозиції, яка є більш-менш сталою. У довгостроковому періоді фірми можуть змінювати свої виробничі потужності відповідно до вимог ринку, відтак на формування ринкової ціни  вагоміше впливає пропозиція. 
Унаслідок зміни визначників пропозиції товару та попиту на нього криві S та D можуть переміщуватися. Легко з’ясувати, який вплив матиме переміщення однієї з цих кривих на значення рівноважних ціни та кількості. Збільшення попиту на товар за незмінної його пропозиції спричиняє зростання рівноважної ціни та рівноважної кількості. І навпаки, зменшення попиту на товар призводить до зменшення кількості проданих одиниць та зниження ціни товару. Збільшення (зменшення) пропозиції товару за незмінного попиту на нього спричиняє зниження (зростання) рівноважної ціни товару і збільшення (зменшення) рівноважної кількості. 

У разі ж одночасного переміщення кривих S та D ситуація дещо ускладнюється. Нехай попит на деякий товар зменшився, а пропозиція його зросла. Можливі такі три випадки. Якщо зміна попиту переважає зміну пропозиції, то і рівноважна ціна товару, і рівноважна кількість зменшаться. Якщо, навпаки, зміна пропозиції переважає зміну попиту, то рівноважна ціна знизиться, а рівноважна кількість зросте. І, нарешті, якщо попит і пропозиція зміняться однаковою мірою, рівноважна ціна знизиться, а рівноважна кількість не зміниться. Тобто підсумувати наслідки одночасного зменшення попиту на товар та збільшення його пропозиції можна так: рівноважна ціна знизиться, а вплив на рівноважну кількість є неоднозначним і залежатиме від співвідношення змін попиту та пропозиції.

7.4. Переваги і вади ринку

Ринкова економіка має істотні переваги над іншими способами організації національної економіки.

Можливо, найсуттєвішою рисою ринкової економіки є те, що вона повертає всю господарку обличчям до споживача. Усе виробництво орієнтоване саме на нього, оскільки будь-який виробник прагне знайти свого споживача і продати товар. Споживач, власник грошей, в підсумку визначає, що виробляють, як і для кого.

Через ринок відбувається перерозподіл обмежених ресурсів між різними галузями економіки, пристосування обсягів і структури виробництва до обсягу і структури суспільних потреб. Ринкова економіка ефективно розв’язує проблему насичення ринку потрібними споживачам товарами і послугами.

Важливою перевагою ринку є той факт, що він забезпечує ефективне використання ресурсів. Кожний товаровиробник з досвіду знає, що він може поліпшити своє економічне становище (збільшити прибуток) передовсім за рахунок зниження витрат на виробництво товарів, підвищення продуктивності праці. Отже, ринкова система має внутрішньовмонтовані стимули до підвищення ефективності виробництва та науково-технічного прогресу.

Перевагою ринкового механізму є й те, що він постійно відтворює і підтримує стимули до праці. За ринкової економіки налагоджена реальна залежність між вкладом людини у створення продукту та її грошовою винагородою.

Було б неправильно й необ’єктивно упускати ті обмеження і вади, які властиві ринковій системі.

Макроекономічна нестабільність виявляється у нестійких темпах зростання, спадах виробництва, незавантаженості потужностей, неповній зайнятості, негативних соціальних наслідках тощо. Ці явища не привнесені ззовні, а випливають з недосконалості самого ринкового механізму.

Парадокс ринкового механізму полягає в тому, що його функціонування стимулює виникнення ринкових структур з недосконалою конкуренцією, які дають змогу економічним суб’єктам впливати на ринкові ціни. По-перше, у своїй гонитві за прибутками фірми намагаються звіль​ни​тися від обмежень, що накладає на них конкуренція. Нерідко вони укладають таємні угоди, дрібніші фірми можуть злитися в одну велику фірму тощо. По-друге, технічний прогрес стимулює концентрацію вироб​ництва. Ефективні нові технології нерідко дають змогу декільком великим фірмам задовольняти потреби країни у певному продукті.

Ці та деякі інші обставини зумовлюють виникнення ринкових структур з недосконалою конкуренцією та монополізацію економіки. За недосконалої конкуренції ефективність ринкової системи, як механізму раціонального розподілу ресурсів, зменшується. На монополізованих ринках суверенітет виробників і постачальників ресурсів витісняє суверенітет споживачів. “Невидима рука” на цих ринках втрачає або істотно ослаблює свою силу, а відтак і здатність розподіляти ресурси відповідно до потреб суспільства. Виникнення ринкових структур із недосконалою конкуренцією – одна із головних вад ринкового механізму.

Суттєвим недоліком ринку є його неспроможність розв’язати проблеми зовнішніх ефектів (інакше, побічних наслідків економічної діяльності, екстерналій) у процесах виробництва або спожи​вання блага. Екстерналії – це витрати або вигоди від виробництва чи споживання, які припадають особам, безпосередньо не залученим до цих процесів (третім особам)
Ринок здатний забезпечити виробництво тільки тих товарів і послуг, які можна передати, індивідуально продати окремим покупцям, тобто благ індивідуального вжитку. Ці блага становлять більшість корисних для людей речей.


Водночас існує низка громадськихблаг, які неможливо передати і споживати індивідуально (національна оборона, охорона правопорядку, контроль за повенями, боротьба з інфекційними хворобами тощо). Не існує ефективного способу усунення індивідів від користування вигодами цих благ, якщо вони вже є. У сфері виробництвагромадських благ чинність ринку обмежена.Витрати на виробництво цих благ можуть бути відшкодовані не комерційним шляхом (через продаж блага на ринку), а через податки, за рахунок бюджетних коштів. (Детально проблему громадських благ розглянуто у п. 38.2).

До обмеження сфери чинності ринку іноді призводить і переконання про неприбутковість або низьку рентабельність окремих галузей; тому, вважають, їх треба розвивати не на комерційних засадах, а переводити на бюджетне фінансування. Часто це стосується так званих стратегічних галузей (телекомунікацій, енергетики, водогонів, залізничного транспорту). Вважають, що ці галузі мають бути у винятковій власності держави. Однак такі міркування не завжди обґрунтовані. Практика багатьох країн підтверджує, що і ці галузі можуть нормально функціонувати на комерційних засадах.

Загальний висновок за темою лекції

Найважливішим атрибутом ринкової системи господарювання є ринок. Ринок — це економічний простір в межах якого відбувається купівля і продаж різноманітних товарів та послуг. Також можна виділити ще одне розуміння ринку – як форми організації і функціонування економічних зв’язків господарюючих суб’єктів, що ґрунтуються на принципах вільної купівлі-продажу, і як суспільної форми функціонування економіки, за якої забезпечується взаємодія продавця та покупця, прямий і зворотній вплив на виробництво і споживання. Ринкове господарство є середовищем, "атмосферою", в рамках і з допомогою яких від​творюються і панують відносини і зв'язки товарного виробництва.

Питання і завдання студентам

1. Які особливості сучасного ринку?

2. За якими ознаками класифікують ринки?

3. Які є види ринків за економічним призначенням об'єктів купівлі-продажу?

4. Наведіть приклади вичерпних і невичерпних ресурсів.

5. Як визначається ціна землі?

6. Що таке кредит?

7. Яка різниця між акцією і облігацією?

8. Як визначається курс акції?

9. Що таке ринкова інфраструктура?

10. Назвіть елементи ринкової інфраструктури.

11. Які функції виконують інститути ринкової інфраструктури?

12.  Назвіть види бірж.

13.  Яких видів бувають біржові угоди?

14. Які операції виконують банки?

15. Назвіть небанківські фінансово-кредитні інститути.
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Конспект лекції № 11, 12
Тема № 8. Економічна роль держави                                                                                                

                  (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути сутність ролі держави у сучасній ринковій економіці через визначення її основних функцій; визначити основні вади ринку та антимонопольну політику як один із методів їх подолання; розглянути сутність державних фінансів.

План лекції (навчальні питання):

1. Економічні функції держави

2. Антимонопольна політика та її інструменти

3. Державні фінанси

Опорні поняття: 

	держава
	націоналізація

	державна власність
	роздержавлення

	загальнодержавна власність 
	приватизація

	комунальна власність 
	економічний лібералізм

	економічний дирижизм 
	державний борг

	теорія “регульованого ринку”
	зовнішній   державний борг
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Основна та допоміжна література: 

Основна

1. Аналітична економія: макроекономіка і мікроекономіка: Навч. посіб.: у 2 кн. – Кн.1.: Вступ до аналітичної економіки. Макроекономіка / [С.М.Панчишин, П.І.Островерх, В.Б.Буняк та ін.]; за ред. С.Панчишина і П.Островерха. – 4-е вид., випр. і доп. – К.: Знання, 2006. 

2. Вступ до економічної теорії: Підручник. – Вид. третє, доповнене / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, С.Кудин та ін.]; за ред. З.Ватаманюка. – Львів: “Новий Світ – 2000”, 2006. 

3. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 

4. Економічна теорія: макро- і мікроекономіка / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, В.Буняк та ін.]; за ред. З.Ватаманюка і С.Панчишина. – К: Альтернативи, 2001. 

5. Політична економія. Курс лекцій (2-ге видання, доповнене) [Текст] : навч. посіб. / Заг. ред. проф. Буряка П.Ю. та Гупала О.Г. – Львів : СПОЛОМ, 2014. – 360 с.
Додаткова

1. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

2. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

3. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.

4. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 

1. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua

2. Бібліотека імені  В.Вернадського. [Електронний ресурс]. - Режим доступу з: http://www.nbuv.gov.ua

3. Державний комітет статистики України [Електронний ресурс] – Режим доступу з: http://www.ukrstat.gov.ua

4. Міжнародний центр перспективних досліджень [Електронний ресурс]. –  Режим доступу з: http://www.icps.kiev.ua

Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ
8.1. Економічні функції держави

Три основні функції держави: забезпечення ефективності, забезпечення справедливості, забезпечення макроекономічної стабільності. Функція забезпечення ефективності передбачає заходи держави щодо усунення таких вад (невдач) ринку як: 

- тенденція до монополізації; 

- побічні наслідки економічної діяльності (зовнішні ефекти, екстер​налії); 

- небажання фірм займатися виробництвом товарів колектив​ного вжитку.

Найважливіші заходи у межах виконання цієї функції держава вживає щодо монополістичних тенденцій.

Державне втручання задля забезпечення ефективності націо​нальної економіки пов’язане також і з необхідністю коригування побічних наслідків економічної діяльності Крім того, держава забезпечує виробництво товарів, які використовує все суспільство, і яке не завжди може бути передане приватному бізнесові. Йдеться про підтримання обороноспроможності країни, забезпечення законності та порядку, галузі інфраструктури, підтримання науки й охорони здоров’я. Це реакція держави на те, що ринок не забезпечує виробництва громадських благ.

Необхідність виконання державою функції забезпечення справедливості пов’язана з тим, що ринкова економіка спричиняє значну диференціацію доходів і соціальну нерівність. Суспільство не повинно сприймати результати конкурентного розподілу доходів як щось недоторкане, а змінювати їх через перерозподіл. 

Соціальний захист охоплює широку систему заходів, що захищають людину від економічної і соціальної деградації, яка може стати наслідком втрати роботи і відповідного доходу, хвороби, травми, професійного захворювання тощо. Соціальне регулювання держава здійснює:

- через податкову систему (прогресивне оподаткування, неоподатковуваний мінімум доходів та ін.);

- через державні трансфери (допомоги у разі нещасних випадків у побуті, хвороби, інвалідності, старості, безробіття);

- через прийняття законодавчих актів, що забезпечують регулю​вання соціальних питань (встановлення мінімальної зарплати, граничних рівнів оплати житлово-комунальних послуг тощо).
Ще одна важлива функція держави у ринковій економіці полягає у забезпеченні макроекономічної стабільності. Уряд може цілеспрямовано впливати на економіку: уповільнювати чи прискорювати економічне зростання, знижувати рівні інфляції і безробіття, збалансовувати експорт та імпорт тощо з допомогою таких видів макроекономічної політики:

Монетарна або грошово-кредитна політика передбачає регулювання грошового обігу і банківської системи, щоб впливати на рівень процента, умови кредиту та обмінного курсу. 

Фіскальна або бюджетно-податкова політика має справу з державним бюджетом – податками та урядовими видатками. 

Політика доходів. Обмежуючи зростання заробітної плати або встановлюючи орієнтири динаміки заробітної плати і цін, уряд може певним чином стримувати інфляцію.

Зовнішньоекономічна політика спрямована на врівноваження експорту та імпорту, підтримання стабільності валютного курсу.

Макроекономічна політика доповнюється антимонопольною, аграрною,структурноютощо. У перехідній економіці важливого значення набуває приватизаційна та інституційна політика, які спрямовані на формування приватного сектору й інших інститутів ринкової економіки.

8.2. Антимонопольна політика та її інструменти

Антимонопольна діяльність держави покликана захищати конкуренцію, яка забезпечує ефективність ринкової економіки і якість задоволення потреб споживачів.

Монополізація ринку суперечить інтересам споживачів, оскільки вона обмежує конкуренцію, сприяє встановленню диктату виробника над споживачем і розподілу ресурсів у своїх інтересах, веде до підвищення цін. З іншого боку, монополізація негативно впливає і на самих монополістів, які часто втрачають інтерес до впровадження нових технологій, прагнуть збільшувати прибутки через підвищення цін, а не шляхом зниження витрат. 

Тому виникає потреба “загнуздати монополії”. Ринковий механізм не спроможний це зробити, оскільки ринкова економіка не має “природного імунітету” проти монополізму. Це під силу державі, державному регулюванню за допомогою різних заходів, зокрема:

1)економічних:підвищення оподаткування прибутків монополій, контроль за цінами та обсягами виробництва,вплив на умови входження підприємств у галузь,створення державних комісій для регулювання цін і встанов​лення стандартів послуг; 
2) соціальних: екологічне регулювання діяльності монополій,гарантування безпеки продукції для споживачів.

Однак цих заходів часто виявляється недостатньо. Тому держава приймає антимонопольне законодавство, яке спрямоване на стримування монопольного тиску на ринок, забезпечення рівності різних форм власності та господарювання, збільшення кількості виробників у галузі. Тобто держава підтримує ринок і захищає конкуренцію за допомогою правових актів.

Водночас важливо розуміти, що монополістичні структури породжуються не тільки ринком. Зокрема у постсоціалістичних країнах, принаймні на деякому етапі трансформаційних процесів, джерелом монополізму часто стає держава, опанована лобістськими групами (олігархами). У такому разі держава не коригує недоліки ринку, а погіршує ситуацію, маючи змогу обмежувати конкуренцію шляхом запровадження різних бар’єрів для входження у галузь, наданням переваг вибраним підприємствам через регулювання експорту та імпорту, дешеві державні кредити і субсидії, податкові привілеї тощо. 

8.3. Державні фінанси

Основними інструментами державних фінансів є податки та державні видатки. 

Податки є дуже потужним регулювальним засобом у руках держави. Громадяни (фізичні особи) і юридичні особи зобов’язані ділитися частиною своїх доходів з державою, віддаючи їх на загальнодержавні цілі.

Розрізняють два суб’єкти оподаткування – фізичні та юридичні особи. Об’єктом оподаткування фізичних осіб є дохід, майно і земля. Об’єктом оподаткування юридичних осіб є прибуток, майно і земля.

Податки поділяють на: 

- прямі,які стягують безпосередньо з індивідів або фірм (прибутковий податок з населення, податок на прибуток підприємств);

- непрямі,які додані в ціну товарів і послуг (акцизи, мито, податок на додану вартість), їх сплачують ті особи чи фірми, що купують оподатковані товари і послуги; 

- інші (податки на нерухоме майно, спадщину, землю).


Особистий прибутковий податок (податок з доходів фізичних осіб) накладають на доходи окремих осіб, зокрема на заробітну плату або доходи від власності. Може мати прогресивну або пропорційну шкалу оподаткування.


Оподаткування прибутку підприємств здійснюється на пропорційних засадах з диференціацією податкових ставок залежно від виду підприємницької діяльності.


Акциз – це податок, доданий до ціни підакцизних товарів, який сплачується в момент їх придбання. Акцизи встановлюють на високоприбуткові товари (алкогольні напої, тютюнові вироби та ін.), і їх ставки можуть коливатися від 20 до 300%.


Податок на додану вартість – це універсальний акциз у ціні майже усіх товарів і послуг, який стягується відповідно в час їх придбання з покупців. Водночас формальними платниками цього податку є виробничі й торговельні підприємства, оскільки саме від них він надходить до бюджету.


Мито – це податок, який доданий до ціни імпортованих товарів.

Податки формують дохідну частину бюджету, який зосереджує в сучасних умовах від третини до половини національного доходу розвинених країн. Величина бюджетних коштів частково визначає регулювальні можливості держави в соціально-економічній сфері.


Кошти державного бюджету використовують для забезпечення різноманітних видів діяльності держави. Важливими статтями бюджетних видатків є: національна оборона,утримання державного апарату,фінансування бюджетного сектору економіки, соціальні видатки,проценти за державний борг. У сучасних умовах близько 50% бюджету в країнах з розвиненою економікою виділяють на соціально-економічні цілі: виплати пенсій, допомоги, охорону здоров’я, підготовку кадрів; розвиток енергетики, житлового будівництва і комунального господарства, зв’язку, транспорту; охорону довкілля.


Одним з пріоритетів економічної політики в розвинених країнах є стимулювання науково-технічного прогресу і розвиток на його основі наукомістких виробництв. Держава підтримує фундамен​тальні наукові дослідження.


Важливим об’єктом державного регулювання через викорис​тання бюджетних коштів є аграрна сфера. З державного бюджету виділяють цільові дотації на подолання стихійних лих, реформу​вання виробництва, розвиток соціально-економічної інфра​структури села. Значні дотації держава виділяє для підтримання цін на сільськогосподарську продукцію.


Державний бюджет може бути дефіцитний (видатки вищі за доходи) або профіцитний (доходи перевищують видатки). У практиці країн з розвиненою економікою для збалансування державного бюджету використовують: підвищення податків, додаткову емісію грошей або державні позики (через випуск державних цінних паперів.

Загальний висновок за темою лекції

Таким чином, держава являється центральним суб'єктом політичного, економічного і соціального розвитку, повноправним партнером та помічником в економічних відносинах з іншими суб'єктами господарювання, каталізатором економічного зростання. Держава є головним координуючим та регулюючим центром господарської системи, активно впливає на параметри та індикатори її функціонування і підтримує бажаний рівень економічного розвитку країни.

Питання і завдання студентам
1.  Які існують основні теорії державного регулювання економіки? 

2.  У чому відмінність ідей економічного лібералізму та економічного дирижизму?

3.  Хто здійснив “неокласичний синтез” і в чому його суть?

4.  Що таке “змішана економіка”?

5.  Чим зумовлена необхідність державного регулювання економіки?

6.  Які відмінності між адміністративними та економічними методами державного регулювання?

7.  Які економічні функції виконує держава?

8.  Назвіть основні види економічної політики держави.

9.  Що таке державний бюджет?

10.  Яка різниця між дефіцитом та профіцитом державного бюджету?

11.  Чим відрізняється зовнішній державний борг від внутрішнього?

12.  Що є основним джерелом доходів державного бюджету?

13.  Які види прямих і непрямих податків існують в Україні?

14.  Наведіть приклади місцевих податків та зборів.

15.  Які функції виконує податкова система?

	Укладач(і):

                      ____________  
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	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
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План лекції (навчальні питання):

1. Суть та  причини економічного циклу 

2. Фази економічного циклу

3. Види економічних циклів  

4. Зайнятість і безробіття

5. Причини, рівень та види безробіття

6. Наслідки безробіття

Опорні поняття: 

	економічний цикл 
	робоча сила 

	циклічність
	рівень (норма) безробіття

	рівень ділової активності
	фрикційне безробіття

	екзогенні та ендогенні теорії 
	структурне безробіття 

	психологічні теорії циклів
	природне безробіття

	акселератор
	циклічне безробіття

	інвестиційна теорія циклів
	приховане безробіття

	спад
	неофіційна зайнятість 

	дно
	неформальна зайнятість 

	піднесення
	нелегальна зайнятість

	вершина
	первинна зайнятість

	зайнятість
	вторинна зайнятість 

	безробіття
	тимчасова зайнятість 

	економічно активне населення
	сезонна зайнятість

	незайняті
	


Інформаційні джерела:

Основна та допоміжна література: 

Основна

1. Аналітична економія: макроекономіка і мікроекономіка: Навч. посіб.: у 2 кн. – Кн.1.: Вступ до аналітичної економіки. Макроекономіка / [С.М.Панчишин, П.І.Островерх, В.Б.Буняк та ін.]; за ред. С.Панчишина і П.Островерха. – 4-е вид., випр. і доп. – К.: Знання, 2006. 

2. Вступ до економічної теорії: Підручник. – Вид. третє, доповнене / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, С.Кудин та ін.]; за ред. З.Ватаманюка. – Львів: “Новий Світ – 2000”, 2006. 

3. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 

4. Економічна теорія: макро- і мікроекономіка / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, В.Буняк та ін.]; за ред. З.Ватаманюка і С.Панчишина. – К: Альтернативи, 2001. 

5. Політична економія. Курс лекцій (2-ге видання, доповнене) [Текст] : навч. посіб. / Заг. ред. проф. Буряка П.Ю. та Гупала О.Г. – Львів : СПОЛОМ, 2014. – 360 с.
Додаткова

1. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

2. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

3. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.

4. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 

1. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua

2. Бібліотека імені  В.Вернадського. [Електронний ресурс]. - Режим доступу з: http://www.nbuv.gov.ua

3. Державний комітет статистики України [Електронний ресурс] – Режим доступу з: http://www.ukrstat.gov.ua

4. Міжнародний центр перспективних досліджень [Електронний ресурс]. –  Режим доступу з: http://www.icps.kiev.ua

Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ
1. Суть та  причини економічного циклу

Одним із недоліків ринкової економіки є її нестабільність: періоди швидко​го зростання економіки з часом змінюються періодами спаду виробництва, зростан​ням цін і низьким рівнем зайнятості. Ринкова економіка розвивається циклічно про що свідчать коливання у темпах економічного зростан​ня, структурі й ефективності відтворення. Період розвитку економіки від одного спаду до іншого отримав назву економічного циклу. 

Циклічність – це природний спосіб розвитку економіки, загальна форма її руху, яка відображає нерівномірність функціонування різних підсистем економіки, в тому числі національного ринку. Циклічність розглядається як об’єктивна закономірність економічного розвитку. Разом з тим, починаючи з XIX століття економічна історія західних країн підтверджує, що циклічність – це один зі способів саморегулювання ринкової економіки загалом та змін її галузевої структури зокрема. 

Циклічні коливання давно були помічені вченими-економістами, особливо коли почастішали періодичні економічні кризи — насамперед торгові, фінансово-кредитні, а потім і промис​лові. Спочатку вони охопили окремі найрозвинутіші країни, а згодом набули характеру світових криз. 

Історія економічних циклів бере початок з кризи перевиробництва 1825р., яка охопила   всю   економіку   Англії.   Цей   цикл тривав 12 років і закінчився кризою 1836р., яка виникла спочат​ку в Англії, а потім розповсюдилася на США. Через 11 років нова економічна криза охопила вже економіку США, Англії, Франції й Німеччини. Перша світова криза виникла в 1857р. Вона охопи​ла абсолютну більшість промислових країн світу. Далі більшість економічних криз були світовими. Це кризи 1866, 1873, 1882, 1890, 1900, 1907, 1913-1914, 1920-1921, 1929-1933, 1937-1938, 1974-1975, 1980-1982, 1992, 2008 років.

Відразу після другої світової війни й до 70-х років ХХ ст. циклічний характер економічного розвитку спостерігався в основному в США, для яких характерними були короткочасні коливання ділової активності, спричинені спадами виробниц​тва 1948-1949, 1953-1954, 1957-1958, 1960-1961, 1969-1971 рр. У європейських країнах в цей час кризові явища не спостерігалися. Більше того, в окремих країнах світу (Франція, Італія, Японія) виробництво постійно зростало. Це дало підставу деяким економістам зробити висновок, що нарешті знайдено засоби протидії економіч​ним кризам і це спричинить початок золотої пори розвитку капіталістичної економіки. Проте кризи 1974-1975 і 1980-1982 рр. спростували ці висновки й довели, що цикліч​ність є об'єктивною закономірністю ринкової економіки. Упродовж XX ст. у західних країнах відбулося 12 спадів виробництва, а отже – 12 економічних циклів.

Економічним циклам притаманні такі особливості:

· вони мають чотири фази, перехід від однієї фази циклу до іншої здійснюється автоматично — на основі ринкових саморегуляторів;

- відображають циклічність розвитку виробництва, розподілу, обміну, споживання; це зумовлює багатогранність циклічних коливань, показниками яких є: ВВП, ВНД, завантаженість виробничих потужностей, рівень безробіття, темп інфляції, реальні доходи населення тощо;

- вони найбільше проявляються у тих країнах, де частка галузей, що виготовляють інвестиційні товари є більшою, ніж галузей, що виготовляють споживчі товари; виробництво капітальних благ та  насамперед  фізичне оновлення основного капіталу виконує в механізмі циклічності базову функцію;

- їм притаманна двоїста природа: з одного боку криза виступає руйнівною силою, а з іншого боку — виконує функцію оздоровлення (санації) економіки, оскільки після кризи починається піднесення, яке згодом досягає нової вершини, що перевищує докризовий рівень розвитку економіки; таким чином прискорюється технічне і технологічне оновлення виробництва та здійснюється структурна перебудова економіки.

З часів першого спаду виробництва в економічній науці з'явилося багато теорій економічного циклу, при поясненні якого, виникали завзяті суперечки між різними школами та течіями. Існують дві  групи теорій ділових циклів: екзогенні та ендогенні теорії.

Прихильники екзогенних теорій стверджують, що циклічні коливання ділової активності пов`язані з зовнішніми щодо економіки чинниками: природними явищами, війнами, революціями, міграцією робочої сили, науковими відкриттями тощо.

Оригінальну теорію економічного циклу розробив В. Джевонс. Коли астрономи повідомили, що поява плям на Сонці є циклічним процесом, Джевонса зацікавило питання, чи не можуть зміни клімату і погоди, викликані плямами на Сонці, здійснювати циклічний вплив на сільськогосподарське виробництво, а через нього — і на чергування фаз у підприємницькій діяльності. В.С.Джевонс використовував спостереження за цими явищами для пояснення зміни врожайних та неврожайних років, що було у його часи основним чинником циклічних коливань. Намагаючись проілюструвати своє твердження, він шукав певні співвідношення між середньою тривалістю періоду між кризами і середньою тривалістю циклу зміни сонячних плям. 

Відомий український економіст Є.Слуцький на основі математичних розрахунків використав імпульсно-поширювальний підхід до вивчення та аналізу природи економічних циклів, який сформулював у 1927 р. у роботі «Нагромадження випадкових причин як джерело циклічних процесів».

Безперечно, чинниками ділових циклів можуть бути зовнішні обставини. Проте зовнішні чинники впливають на внутрішній механізм  економіки. Тому більшість економістів є прихильниками ендогенних теорій циклів і вважають, що цикли пов`язані з внутрішніми чинниками, які притаманні економіці.

Психологічні теорії циклів (прихильники — В Паретто, А. Пігу) стверджують, що песимізм та оптимізм є чинниками, які стимулюють або протидіють діловій активності. Песимізм підприємців стримує їх інвестиційну активність, а відтак спричиняє економічний спад. Оптимізм підприємців, навпаки,  сприяє піднесенню ділової активності. У зв`язку з цим психологічна теорія приділяє велику увагу аналізу схильності до споживання, заощаджень та інвестицій, які впливають на рівень ділової активності.

Окремі економісти пояснюють економічні коливання політичними обставинами. На їх погляд, політики для того, щоб перемогти на чергових виборах, маніпулюють економічною ситуацією у власних інтересах, спричиняючи економічні цикли. Наприклад, вони можуть підвищити доходи населення, спричиняючи тимчасове піднесення в економіці.

Ендогенними чинниками ділового циклу можуть бути структурні диспропорції виробництва, розбалансованість грошового обігу, перенагромадження основного капіталу тощо. 

Прихильники теорії диспропорційності стверджують, що кризи, обумовлені відсутністю пропорцій між галузями, і виникають внаслідок стихійних дій підприємців. Ще на початку XX ст. у працях М.Туган-Барановського, А.Шпітгофа, А.Афталіона, Г.Касселя була сформульована так звана теорія перенагромадження капіталу. Центральне місце в цій теорії посідає ідея про більш швидкий розвиток галузей, що виробляють капітальні товари, порівняно з галузями, які виробляють споживчі блага. В умовах піднесення, випуск капітальних товарів зростає, а в період спаду — скорочується більшою мірою, ніж виробництво споживчих товарів. Відтак причиною спаду виробництва є структурні диспропорції.

Взаємозв`язок між виробництвом споживчих благ і нагромадженням  залежно від життєвого циклу капітальних товарів вперше проаналізував А.Афталіон. Він пояснював цикл "ефектом акселератора" і доводив, що навіть незначні коливання споживчого попиту можуть спричиняти значні коливання  інвестицій, а відтак, і обсягу національного виробництва.

Акселератор – це коефіцієнт, що характеризує зв'язок між зміною доходу (споживання) і чистими інвестиціями.
Визначити цей коефіцієнт можна за формулою :

               ∆І

  А  =                                                                                       (13.1.)

              ∆У      ,
де  А - акселератор;

   ∆ І - приріст чистих інвестицій,

   ∆У - приріст доходу (споживання).

Таким чином, механізм акселератора – це потужний фактор дестабілізацїї економіки, який спричиняє відчутні для економіки зміни у капіталовкладеннях внаслідок зменшення споживання.

Вагомий внесок у розвиток теорій ділових циклів зробив видатний український економіст М.Туган-Барановський – автор інвестиційної теорії циклів, який пояснює причини циклічних коливань невідповідністю у розвитку різних сфер виробництва внаслідок диспропорцій між обсягом інвестицій у цих галузях, що пов'язано з недосконалістю ринкових механізмів, які неспроможні пропорційно розподілити капітал між різними галузями економіки. Вчений виділяв три фази циклу: промислове піднесення, кризу і промисловий застій. Однак кризу він не вважав неминучою - піднесення може переходити в застій поступово, без гострої кризи. За Туганом-Барановським, причини криз полягають у самій природі капіталістичного господарства через те, що, по-перше, робітник у ньому є простим засобом виробництва; по-друге, воно має тенденцію до необмеженого розширення; по-третє, воно в цілому є недостатньо організованим. На думку вченого, промислова криза охоплює всі сфери господарства, ніколи не настає раптово, їй завжди передує особливий стан промисловості й торгівлі, і симптоми цієї лихоманки настільки характерні, що промислову кризу можна передбачити.

Прихильники монетаристської теорії (Ф.Гайєк, М.Фрідман) доводять, що ділові цикли пов`язані зі зміною грошової маси в обігу. Безпосередньою причиною спаду є штучне звуження пропозиції банківських грошей з метою підтримки курсу національної валюти. Це сприяє зменшенню інвестицій і спричиняє спад ділової активності. Монетарна теорія циклу виходить з того, що ринковий механізм загалом спроможний самостійно забезпечувати структурну рівновагу, а єдиний фактор, який викликає дестабілізацію системи і зумовлює циклічність розвит​ку, — це грошова система. На думку монетаристів, кризи і депресії ринкової еконо​міки — це грошові явища. Вони  пов'язані насамперед  з функціональ​ними порушеннями, що виникають у сфері кредитно-грошових відносин.

Сучасні теорії ділових циклів поєднують сильні сторони екзогенних та ендогенних концепцій.

    Сучасний економічний цикл має суттєві відмінності, зокрема:

- у зв'язку з поширенням інтеграційних процесів, економічні цикли часто виходять за національні межі;

- фази пожвавлення і піднесення триваліші та інтенсивніші, фази спаду і депресії менш глибокі та тривалі,  внаслідок появи науково-містких галузей, які здатні більш стійко переносити спади; 

- нерегулярність коливань, розмитість меж між фазами, випадін​ня окремих фаз;

- виникає необхідність здійснення державою стабілізаційної політики;

- змінилася частота криз і скоротився період їх повторювання; НТР сприяє прискореній зміні основного капіталу та підвищенню темпів технічного прогресу, відтак спади почастішали (цикл триває не 10-12, а 5-6 років);                        

-  спостерігаються невисокі темпи піднесення  2—3 відсотки на рік, в умовах піднесення залишається значна кількість безробітних;

   - спад виробництва (стагнація) часто супроводжується зростанням цін (інфляцією), тобто має місце стагфляція;

   - кризові явища проявляються у нових сферах (галузях немате​ріального виробництва, сфері послуг тощо).

   - потребують удоско​налення механізми антикризового регулювання, що вимагає пошуку нових, дієвіших методів і важелів пом'якшення циклічних коливань.

Згідно класичної теорії, ринкова економіка здатна у режимі саморегулювання повертатися у стан піднесення. Проте Велика депресія у 20-30-х рр. XX ст. засвідчила, що механізм стихійного регулювання ділової активності може не спрацювати. Науково-технічна революція у другій половині XX ст. призвела до серйозних змін циклу. Відтак, на думку Дж.М.Кейнса, та його прихильників, держава повинна  здійснювати антикризове регулювання економіки. Втручання держави в економіку з метою стабілізації її розвитку сприяло нагромадженню досвіду здійснення антициклічної політики, а відтак кризи стали менш руйнівними.

2. Фази економічного циклу

Економічний цикл проходить певні фази, ознаками яких є стан ділової активності, який проявляється у вигляді: завантаженості виробничих потужностей; сукупних обсягів виробництва; загального рівня цін; зайнятості населення (безробіття) і рівня його доходів; прибутків та курсів акцій найбільших корпорацій; динаміки попиту на товари тривалого користування; інвестицій у нове будівництво тощо.

Діловий цикл містить чотири фази (див. рис.1.).
1) Спад (депресія, рецесія, криза) — це різке порушення існуючої рівноваги в економічній системі внаслідок диспропорцій, що зростають. Спад є основною фазою, що формує і визначає характер і тривалість економічного циклу та спричиняє найвідчутніші соціально-економічні наслідки. На цій фазі циклу відбувається розбалансування взаємодіючих структур, перевиробництво, скорочення попиту на товари та надлишок їх пропозиції. Внаслідок скорочення обсягів реалізації продукції відбувається нагромадження товар​них мас, що призводить до зменшення виробництва, вивільнення надлишкової робочої сили та зростання безробіття. Спостерігається падіння рівня реальної заробітної плати та інших доходів. Зниження життєвого рівня населення  та його платоспроможності ще більше ускладнює збут товарів та надання послуг. Скорочуються прибутки фірм, збільшуються незайняті виробничі потужності, зменшуються інвестиції та знижуються товарні ціни. Стан економіки погіршується. Наявність та зростання обсягів нереалізованих товарів у фірм породжує брак грошових коштів для поточних платежів, наростання систе​ми взаємних неплатежів. Тому швидко зростає плата за кредит— ставка позичкового відсотка. Курси цінних паперів падають, настає хвиля банкрутств і масового закриття підприємств, зростає соціальна напруга у суспільстві. 


 


Рис. 1.  Економічний   цикл   та  його   фази

Але фаза спаду має і певні позитивні риси, а саме: відмирають нежиттєздатні господарські структури, зростає конкурентоспроможність виробників, посилюється стимул до оновлення основного капіталу, що сприяє зниженню витрат виробництва,  здійснюється переорієнтація суспільних потреб. В цілому економічна криза прокладає шлях до нового витка науково-технічного прогресу, структурної перебудови економіки, що є свідченням суперечливого характеру цієї фази економічного ціклу.


2) Дно (депресія, застій, стагнація). У цій фазі спостерігається застій виробництва, тобто обсяги виробництва не збільшуються, а відбувається просте відтворення. Основними оз​наками дна є: стабільність виробництва (але на найнижчому рівні), високий але стабільний рівень безробіття, нежвавий рух капіталу, відсутність  нових інвестицій, висока норма по​зичкового відсотка. Але при цьому при​зупиняється падіння цін та вивільнення працівників, починають відновлюватися господарські зв'язки, стабілізуються і поступово зменшуються товарні запаси, які виникли у фазі спаду через різке зменшення платоспроможного попиту. Внаслідок цього стає помітним поступове поширення позитивних тенденцій. Все це є свідченням того, що готуються передумови для подальшого пожвавлення виробничої та комерційної діяльності.

 
3) Піднесення (зростання, експансія). Першим етапом піднесення є пожвавлення, яке розпочинається з незначного зростання обсягу виробництва (у відповідь на зростання попиту) і рівня зайнятості. Підприємці намагаються відновити прибутковість виробництва, здійснюючи оновлен​ня основного капіталу та модернізацію виробництва. Нарощування інвестицій в нову, продуктивнішу техніку пожвавлює попит — спочатку на капітальні блага (машини, механізми, устаткування), а потім і на споживчі. Відбувається поступове підвищення рівня виробництва, скорочення безробіття, зростання товарних цін. Застій змінюється економічним зростанням, пожвав​лення охоплює все більшу кількість підприємств, галузей, сфер еко​номіки, зростають доходи населення, прибутки підприємців. Від​новлюється докризовий стан економіки.

4) Вершина (пік, бум). Характерними рисами цієї фази є висока економічна активність у промисловості, будівництві, торгівлі, банківській та інших сферах. Відбувається реконструкція старих виробничих потужностей і масово здійснюється нове будівництво. Жвавішає комерційна діяльність, прискорюється обіг капіталу, розпочинається швидке нарощування обсягів національного виробництва, максимально активізується інвестиційний процес, стрімко зростають прибут​ки та рівень цін. Спостерігається повна зайня​тість, суттєве підвищення заробітної плати. Наростає нестача робочої сили та сировинних ресурсів. Активізуються кредитно-фінансові операції та спекулятивні біржові ігри тощо. Все це призводить до "перегріву" економіки.  Економіка переживає "бум", коли внаслідок піднесення ділової активності перевершується докризовий рівень виробництва. Але в той же час спостерігається посилення диспропорційних явищ, зростання передумов майбутнього падіння, нового економічного циклу, на​ступного витка соціально-економічного розвитку суспільства.

3. Види економічних циклів  

Ділові цикли класифікують за кількома ознаками. 

За тривалістю розрізняють короткострокові, середньострокові,  довгострокові та вікові економічні цикли.

1. Короткострокові цикли — тривають 3-5 років. 

2. Середньострокові цикли — тривають 7-11 років. Середньострокові цикли справляють найбільш відчутний вплив на розвиток економіки. За змістом середні цикли — це цикли відтворювального процесу. Вони відображають циклічний характер розвитку не тільки виробництва, але й сфер обміну, розподілу і споживання.

3. Довгострокові цикли — тривають 40-60 років. Відповідно до теорії довгих хвиль, їх матеріальна основа — структурне оновлення технології виробництва, яке відбувається, по-перше, еволюційно, коли поступово покращуються та вдосконалюються існуючі технології, а по-друге, революційно, коли відбуваються докорінні якісні зміни наукових знань, а відтак галузеві або загальні технічні революції. Концепція довгих хвиль створює наукову основу для довгострокового прогнозування економічного розвитку.

4. Вікові цикли — тривають сотні років.

Друга класифікація економічних циклів бере до уваги такий критерій як сфера дії циклів. За сферою дії розрізняють аграрні, промислові та фінансові цикли.

Аграрні цикли є спричинені коливаннями обсягів сільськогосподарського виробництва. Аграрна криза — це різке скорочення обсягу виробництва та реалізації сільськогосподарської продукції, що в свою чергу призводить до падіння цін на сільськогосподарську продукцію. Коли подібні явища спостерігаються у промисловості, мають місце промислові кризи.

Фінансова криза — це різке погіршення стану фінансового ринку, що спричиняє порушення його функціонування, зниження цінових показників, погіршення ліквідності й якості фінансових інструментів, банкрутство учасників. Фінансова криза системно охоплює усі компоненти, які відповідають за фінансовий стан країни, зокрема бюджет, грошовий обіг та кредит, банки, фондові біржі, валюту тощо. 
За специфікою прояву в економічній теорії розглядають нафтові, продовольчі, енергетичні, сировинні, екологічні, валютні цикли.

За сферою розгортання розрізняють структурні та галузеві цикли. Галузеві цикли охоплюють певну галузь економіки і пов`язані зі змінами структури виробництва, порушеннями усталених господарських зв'язків. Структурні цикли є наслідком порушення наявних пропорцій між галузями національної або світової економіки (прискореним розвитком одних галузей та відставанням інших). 

За просторовою ознакою розрізняють національні та світові економічні цикли. 

Слід розрізняти циклічні та сезонні коливання ділової активності. Сезонні коливання спричиняє зміна пори року (застій у рослинництві чи в будівельній галузі взимку), або певні національні традиції (різке зростання обсягу роздрібного товарообігу напередодні релігійних свят). Сезонні коливання можуть тривати декілька тижнів або місяців, зачіпають окремі галузі економіки або окремі ринки і не справляють відчутного  впливу на національну економіку в цілому.

4. Зайнятість і безробіття

Усе доросле населення країни можна поділити на три групи: зайняті, незайняті та безробітні.
Зайнятість — це не заборонена законодавством діяльність осіб, пов'язана із реалізацією ними права вільно обирати вид діяльності, а також професію та місце роботи відповідно до своїх здібностей і потреб з метою задоволення особистих або суспільних потреб та одержання доходу (заробітної плати) у грошовій або іншій формі.

Зайняте населення — це та частина дорослого працездатного населення, яка має робочі місця. До зайнятого населення належать особи, які працюють за наймом на умовах трудового договору (контракту) або на інших умовах, передбачених законодавством, особи, які забезпечують себе роботою самостійно (підприємці, у тому числі члени особистих селянських господарств), проходять військову чи альтернативну (невійськову) службу, на законних підставах працюють за кордоном та які мають доходи від такої зайнятості, а також особи, що навчаються за денною формою у загальноосвітніх, професійно-технічних та вищих навчальних закладах та поєднують навчання з роботою. Зайнятість населення охоплює діяльність населення країни, пов`язану зі створенням її національного продукту.

Безробіття — соціально-економічне явище, за якого частина осіб не має змоги реалізувати своє право на працю та отримання заробітної плати (винагороди) як джерела існування. За класифікацією Міжнародної організації праці (МОП) безробітними вважають дорослих працездатних осіб, які зареєстровані відповідними службами і активно шукають роботу.

Безробітний — особа віком від 15 до 70 років, яка через відсутність роботи не має заробітку або інших передбачених законодавством доходів як джерела існування, готова та здатна приступити до роботи.

Сукупність зайнятого та безробітного населення становить робочу силу суспільства або економічно активне населення.

Економічно неактивним населенням вважаються ті громадяни країни, які не входять до складу робочої сили,  їх називають незайнятими.
До цієї категорії населення належать:

·  непрацездатні громадяни (особи віком до 16 років, пенсіонери, інваліди та хворі);

·  працездатні громадяни (особи, які не бажають працювати, втратили надію знайти роботу, а також ті, які не мають необхідності працювати).

Безробіття виникає тоді, коли пропозиція праці перевищує попит. Попит і пропозиція на ринку праці визначаються різними чинниками. Основним чинником є заробітна плата. Підвищення її рівня може спонукати незайнятих людей пропонувати свою працю, а роботодавців — скорочувати попит на неї. Іншими чинниками, що впливають на стан ринку праці є: кількість населення та рівень його економічної активності, вікова та статева структура населення, рівень освіти та кваліфікації населення, діяльність профспілок, державне регулювання ринку праці тощо. На зайнятість населення впливає також рівень економічного розвитку країни. У разі низького рівня добробуту й обтяжливої податкової політики зростає пропозиція праці: тривалі​шим стає трудовий стаж, чимало людей шукають додат​кового заробітку, до праці залучається більше жінок і підлітків. На професійну структуру зайнятості впливають наці​ональні звичаї (наприклад, в окремих країнах більшість населення за традицією за​ймається сільським господарством, або у мусульманських кра​їнах традиційно обмежується участь жінок у виробництві).

Проблема безробіття набуває дедалі більшої актуаль​ності в Україні. Можна передбачити, що вона стане ще гострішою. За часів соціалістичного господарювання в Україні, як і в інших соціалістичних країнах, безробіття існувало у прихованому вигляді. Держава штучно під​тримувала повну зайнятість, яка була неефективною і важким тягарем лягала на суспільство, гальмуючи його розвиток. Сьогодні складається інша ситуація: збільшення державних витрат та значний дефіцит державного бюджету зму​сили державу відмовитися від утримання частини пра​цівників державного сектору; почалися скорочення. Натомість нові робочі місця у недержавному секторі економіки, який би міг надати роботу вивільненим працівни​кам, створюються повільно. 
5. Причини, рівень та види безробіття

Отже, безробіття — це такий стан сфери зайнятості, за якого бажаючі працювати не можуть знайти роботу. 

Причини безробіття економісти пояснюють по-різному. 

На думку класиків безробіття виникає через надмірно ви​соку заробітну плату. Вони вважали, що на ринку праці завжди може встановитися такий рівень за​робітної плати, який врівноважить попит і пропозицію, забезпечуючи повну зайнятість. Але через певні причини, наприклад тиск профспілок, зарплата зростає. За цих умов підприємці не можуть брати на роботу всіх бажаючих, адже їх витрати на купівлю праці збільшуються. Виникає над​лишок працездатних, тобто безробіття. Оскільки класики вбачали причину появи безробіття у завищеній зарплаті, то і рекомендації вони давали відпо​відного змісту: безробіття можна подолати, якщо зменшити заробітну плату. 

Неокласики при поясненні причин безробіття акцентують увагу на жорсткості зарплати та цін, внаслідок чого ринок праці є негнучким і нездатним забезпечити повну зайнятість. Жорсткість заробітної плати зумовлюють законодавче встановлення мінімальної зарплати, монополізм профспілок, намагання підприємств використати зарплату в якості стимулу підвищення ефективності виробництва. Загалом, на думку неокласиків, безробіття виникає через небажання працівників поступитися доходами, їх відмова працювати за меншу заробітну платню.

Кейнсіанці також висувають ідею щодо недосконалості ринку праці. Проте, з позицій неокласиків, її породжує державне регулювання ринку праці, а з позицій кейнсіанців, — недосконалість, обумовлена механізмом саморегулювання ринкової економіки. Кейнсіанці пояснюють безробіття відсутністю ефективного попиту і стверджують, що недостатня зайнятість є наслідком його відсутності. 

Прихильники марксизму вважали безробіття закономірним результатом нагромадження капіталу, в умовах якого попит на працю зростає повільніше, ніж попит на капітал. Це пояснення ґрунтується на ідеї, яка дістала назву «загального закону капіталістичного нагромаджен​ня». Цей закон сформулював Карл Маркс. Він стверд​жував, що збільшення багатства капіталістичного суспіль​ства   водночас   призводить   до   зро​стання безробіття. Маркс вважав, що технічний прогрес спонукає власника капіталу спрямовувати дедалі більшу його частину в засоби виробництва і дедалі меншу — в робочу  силу.  Але  «винним» у  цьому є  не технічний прогрес, а характер виробничих відносин. Звідси робився висновок: подолати безробіття можна лише позбавившись капіталістичних   відносин.

Для вимірювання безробіття використовують такі основні показники: рівень безробіття та тривалість безробіття. 

Рівень (норма) безробіття — це відсоток безробітних у складі робочої сили країни. Він визначається за формулою:

                                 Б

                    РБ=                × 100%                                                                  (1.)

                               З+Б

де  РБ - рівень безробіття;

 Б - чисельність безробітних;

 З - чисельність зайнятих.

Безробіття — це одна з найважливіших форм прояву економічної нестабільності. Рівень безробіття у світі сягнув 6,1 % всього працездатного населення планети, а кількість безробітних на кінець 2012року становила 202 мільйони людей. За роки після кризи 2008-2009 років, ситуація на світовому ринку праці значно погіршилась. Роботу за цей час втратили 50 мільйонів людей.

Нині безробіття є характерним для кожної країни, незалежно від її типу економічної системи та особливостей розвитку. Безробіття перетворилося на хронічну хворобу сучасної ринкової економіки. У табл. 2 наведені дані щодо рівня безробіття в окремих країнах.

Таблиця 2.

Рівень безробіття в окремих країнах світу

	Країна
	Рівень 

безробіття, відсотки
	Країна
	Рівень безробіття, відсотки

	Зімбабве
	95
	Португалія
	16

	Ліберія
	85
	Латвія
	14

	Намібія
	50
	Кіпр
	13

	Непал
	46
	Естонія
	9

	Ємен
	35
	США
	8

	Іспанія
	25
	Німеччина
	5

	Греція
	22
	Японія
	4


Рівень безробіття, проте, не дає повного уявлення щодо ситуації у сфері зайнятості. Тому використовують ще показник тривалості безробіття — час, протягом якого працездатні є безробітними.

Розрізняють три основні види безробіття — фрикційне, структурне і циклічне. В умовах ринкової економіки працівник володіє свободою вибору місця праці. Відтак в кожній країні частина працездатних змінює місце роботи, шукаючи вищої заробітної плати, кращих умов праці або місця проживання. Тому у будь-який період часу певна частина працездатних є безробітними. Таке безробіття називають фрикційним. Воно пов’язане з безперервним рухом робочої сили. Фрикційне безробіття має тимчасовий характер. Кожна людина, яка шукає нову роботу, залишається безробітною лише певний період часу, проте частка таких людей у загальній чисельності безробітних може бути значною. Отже, існування фрикційного безробіття є неминучим. Рівень фрикційного безробіття не може дорівнювати нулю.

Складовою частиною фрикційного безробіття є так зване інституційне безробіття, яке виникає внаслідок державного регулювання ринку праці. Надмірні соціальні виплати, запровадження гарантованого високого рівня мінімальної заробітної плати, недосконалість податкової системи призводять до того, що деяка частина працездатних не поспішає влаштовуватись на роботу. Це призводить до збільшення чисельності безробітних в країні. 

Структурне безробіття виникає внаслідок неспівпадіння попиту на працю та її пропозиції і пов`язане зі структурними змінами в економіці. Попит на працю певної кваліфікації зменшується або зникає, а на інші види праці — збільшується. Впровадження комп`ютерних технологій у виробництво, наприклад, означає, що попит на  професію програміста буде зростати. Структурне безробіття є більш тривалим, ніж фрикційне, хоча загалом розмежувати ці два види безробіття важко. Фрикційне безробіття є неминучим. Рівень фрикційного безробіття не може дорівнювати нулю. Похідними формами структурного безробіття є: 

• технологічне, пов'язане з переходом до нової техніки і технологій, з механізацією та автоматизацією виробництва, що супроводжується вивільненням робочої сили і найманням працівників принципово нових спеціальностей і кваліфікації; 

• конверсійне, спричинене скороченням чисельності армії і зайнятих у галузях оборонної промисловості. 

Сума фрикційного та структурного безробіття становить природне безробіття. Рівень природного безробіття не може дорівнювати нулю. Це найнижчий допустимий рівень безробіття, який не спричиняє негативних наслідків в економіці. Якщо фактичний рівень безробіття в країні дорівнює природному безробіттю, то в економічній системі існує «повна зайнятість».
Рівень природного безробіття у країнах фактично є різним. Це обумовлено певними чинниками: міграційними та демографічними процесами, рівнем соціального забезпечення населення, різницею темпів  розвитку галузей економіки, специфікою систем служби зайнятості, податкової системи тощо. Надійна методика обчислення природного рівня безробіття поки що відсутня. Найбільш відомий спосіб полягає у розрахунку рівня природного безробіття на основі середньої величини фактичного безробіття за тривалий період часу. 

У 40-60-х рр. ХХст. природний рівень безробіття у західних країнах становив 4%, а нині — 5-6 %. Підвищення природного рівня безробіття, як стверджують фахівці, є наслідком збільшення частки жінок та молоді в загальній чисельності зайнятих (їх частка у складі безробітних завжди вища); та державним втручанням у функціонування ринку праці (запровадження допомоги по безробіттю). Високим є рівень допомоги з безробіття у Швеції, Німеччині, Бельгії, Франції, середнім — в Італії, Канаді і порівняно низьким — в Англії, Іспанії, Японії, США.

Циклічне безробіття виникає внаслідок циклічного спаду виробництва. Скорочення виробництва спричиняє вивільнення надлишкової кількості працівників. У фазі дна циклічне безробіття є максимальним. Коли економічне піднесення відновлюється, циклічне безробіття поступово зменшується.  На вершині економічного циклу воно зникає. Циклічне безробіття, на відміну від природного, називають вимушеним.

На ринку праці розрізняють також такі різновиди безробіття:

• застійне, що охоплює найстійкіший контингент безробітних — жебраків, волоцюг, бомжів та ін.;

• хронічне, виникнення і розширення масштабів якого зумовлені розвитком ринкової економіки. Воно пов'язано з тим, що інвестиції у створення нових робочих місць відстають від попиту на робочу силу.

Розвиток «тіньової» економіки призводить до поширення неофіційної зайнятості. До неї належить частина працездатного населення, яка займається тими видами діяльності, які з різних причин не враховуються офіційною статистикою і, відповідно, не належить до складу зайнятих. В свою чергу неофіційну зайнятість поділяють на неформальну та нелегальну.

До неформального сектору зайнятості можна віднести передусім частину населення, зайняту підприємницькою діяльністю, що не заборонена законодавством, але є офіційно не зареєстрованою через існування певних прогалин у системі реєстрації або статистичній звітності (торгівля на речових ринках, пошиття одягу, надання послуг з ремонту квартир, діяльність в особистому підсобному господарстві тощо). Доходи від такої діяльності не оподатковуються, тому держава зазнає певних збитків. Водночас уникнення оподаткування дає можливість працівникові отримувати вищі заробітки, що робить таку зайнятість привабливою. 

У той же час нелегальна зайнятість пов`язана з такими видами діяльності, що заборонені або обмежуються законодавством і навмисне приховуються від офіційної реєстрації.

Часткова зайнятість має місце тоді, коли працівники зайняті неповний робочий день (тиждень) або перебувають у вимушених адміністративних відпустках. Таку часткову зайнятість прийнято називати прихованим безробіттям. Воно виникає тоді, коли робота людини втрачає актуальність, а підприємство, аби зберегти фахів​ців, може їх забезпечити роботою частково. Щоб не втрати​ти роботу зовсім, працівники змушені погоджуватись на це.

Первинна зайнятість характеризує зайнятість за основним місцем роботи. Якщо крім основної роботи чи навчання ще є додаткова зайнятість, вона називається вторинною зайнятістю.
Тимчасова зайнятість — це робота за тимчасовими контрактами. До категорії тимчасових належать працівники, які наймаються за контрактами на певний строк.

Сезонна зайнятість — це зайнятість, яка пов'язана з сезонною специфікою виробництва. Робота надається на певний період на умовах повного робочого часу й оформляється відповідним контрактом.

6. Наслідки безробіття

Досягнення повної зайнятості належить до цілей економічної стабільності. Безробіття відображає економічні відносини щодо вимушеної незайнятості працездатного населення. Сьогодні безробіття залишається однією з найболючіших соціально-економічних проблем всіх країн. Воно спричиняє низку несприятливих економічних та соціальних наслідків.

Найважливіший негативний економічний наслідок безробіття —   недовикористання робочої сили і пов`язане з цим недовиробництво продукції, відставання реального рівня національного виробництва від потенційно можливого, що відповідає умовам повної зайнятості. 

Крім того, має місце нерівномірний розподіл втрат від безробіття між різними групами працездатного населення. Рівень безробіття  кваліфікованих працівників є нижчим, ніж рівень некваліфікованих, рівень молодіжного безробіття є вищим, ніж дорослого населення, а рівень жіночого – вищий, за  чоловічий.

Безробіття — складне економічне, соціальне та психологічне явище. Це важкий іспит не тільки для людини, що залишилася без роботи, а й для членів її сім’ї. Безробітні втрачають почуття власної гідності, почуваються винними перед своїми близькими, впадають у стан депресії, що призводить до значних соціальних втрат — втрати людьми кваліфікації, кризових  явищ в сім`ї, посилення соціальної та політичної напруги в суспільстві. Значне підвищення рівня безробіття у періоди спадів виробництва може спричинити соціальні потрясіння. Соціологічні дослідження засвідчують пряму залежність між зростанням кількості самогубств, злочинів, смертей від серцево-судинних захворювань, психічних захворювань і високим рівнем безробіття. Відтак держава намагається знижувати рівень безробіття.

Узагальнюючи світовий досвід боротьби з безробіттям, можна виділити чотири типи політики соціального захисту населення у світі:

· Скандинавська модель, яка полягає у створенні робочих місць в державному секторі з середньою оплатою праці і спрямована на забезпечення працею усіх працездатних.

· Європейська модель орієнтована на скорочення кількості зайнятих при підвищенні продуктивності праці і зростанні доходів працюючих. Така політика передбачає дорогу систему допомоги для більшої кількості безробітних. 

· Японська модель, згідно з якою кожна людина може знайти для себе роботу, навіть якщо вона не дуже цікава і корисна. У цьому полягає причина низького безробіття в Японії й економії коштів на соціальні витрати.

· Американська модель, де політика зайнятості  спрямована на залучення до процесу виробництва якомога ширших верств активного населення. Її результатом є збільшення кількості людей з низьким рівнем доходу,  який проте перевищує допомогу по безробіттю.

Отже, державне регулювання ринку праці повинно здійснюватися за такими напрямами:

· працевлаштування незайнятого населення і допомога в профорієнтації та перепідготовці кадрів;

· сприяння створенню та розвитку гнучкого ринку праці та нестандартним формам зайнятості;

· правове забезпечення трудових відносин;

· соціальний захист населення, яке має статус безробітних (матеріальна допомога, виплата допомоги у зв’язку з безробіттям, страхування від безробіття).

Слід зазначити, що перші два напрями є активним типом державного регулювання ринку праці, а останній належить до пасивного. Крім того, повинні існувати прямі та непрямі методи державного забезпечення зайнятості. До прямих методів має належати законодавче регулювання умов наймання і використання робочої сили, при цьому особливого значення набувають колективні договори і трудове законодавство. До непрямих методів державного регулювання зайнятості належать заходи державної фінансової політики (асигнування, субсидії), монетарної політики (регулювання грошового обігу), фіскальної політики (зміна податкових ставок).

Регулюванням безробіття у більшості країн займаються служби зайнятості й біржі праці. Це спеціальні установи, які здійснюють посередницькі функції на ринку праці.
Загальний висновок за темою лекції

Таким чином, економічний розвиток суспільства за своєю природою має циклічний характер. Наприкінці ХХ – поч.. ХХІ ст. кризові явища в економіці відбуваються набагато швидше, що пояснюється значними збільшеннями темпів науково-технічного прогресу. Безробіття можна вважати індикатором розвитку та стабільності економіки. Кожна країна намагається проводити збалансування рівня безробіття та економічного зростання.

Питання і завдання студентам
1.  Які причини циклічних коливань ділової активності?

2. Чим відрізняються екзогенні та ендогенні теорії економічних циклів?

3. Хто з відомих українських вчених досліджував циклічні коливання?

4. Назвіть основні особливості сучасних економічних циклів.

5. Охарактеризуйте економічний цикл за його структурою.

6. Які є види економічних циклів за тривалістю?

7. Чому виникає безробіття?

8. Кого відносять до незайнятих?

9. Як визначається рівень безробіття?

10. Які є види безробіття?

11. Яке безробіття не може дорівнювати нулю?

12. Що означає «повна зайнятість» в економіці?

13. Які наслідки має безробіття в економічній системі?

14. Для чого держава втручається у функціонування ринку праці?

15. Які типи політики соціального захисту населення використовуються в різних країнах?
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Конспект лекції № 14
Тема № 10. Фірма як суб’єкт ринкової економіки                                                                               

                         (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути поняття фірми як основного суб’єкта у ринковій економіці, визначити основні види фірм за організаційно-правовими ознаками; здійснити визначення капіталу підприємства; розглянути як визначаються витрати і прибуток на підприємстві.
План лекції (навчальні питання):

1. Фірма як економічний суб’єкт

2. Організаційно-правові форми фірм

3. Капітал підприємства. Витрати і прибуток

Опорні поняття: 

підприємство;

підприємницька діяльність; 

класифікація підприємств;

організаційні форми підприємницької діяльності; 

принципи ринкового господарювання.

Інформаційні джерела:

Основна та допоміжна література: 

Основна

1. Аналітична економія: макроекономіка і мікроекономіка: Навч. посіб.: у 2 кн. – Кн.1.: Вступ до аналітичної економіки. Макроекономіка / [С.М.Панчишин, П.І.Островерх, В.Б.Буняк та ін.]; за ред. С.Панчишина і П.Островерха. – 4-е вид., випр. і доп. – К.: Знання, 2006. 

2. Вступ до економічної теорії: Підручник. – Вид. третє, доповнене / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, С.Кудин та ін.]; за ред. З.Ватаманюка. – Львів: “Новий Світ – 2000”, 2006. 

3. Економічна теорія: вступ, макроекономіка, мікроекономіка / [З.Г.Ватаманюк, О.З.Ватаманюк, Н.І.Гнатюк та ін.]; за ред.. З.Г.Ватаманюка, О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-Захід, 2008. 

4. Економічна теорія: макро- і мікроекономіка / [З.Ватаманюк, С.Панчишин, В.Буняк та ін.]; за ред. З.Ватаманюка і С.Панчишина. – К: Альтернативи, 2001. 

5. Політична економія. Курс лекцій (2-ге видання, доповнене) [Текст] : навч. посіб. / Заг. ред. проф. Буряка П.Ю. та Гупала О.Г. – Львів : СПОЛОМ, 2014. – 360 с.
Додаткова

1. Економічна теорія: практикум (тести і задачі): навч. посібник [О.Ватаманюк, Є.Майовець, М.Стирський та ін.]; за ред.. О.З.Ватаманюка. – Львів: Інтелект-захід, 2010. – 374с.

2. Макконнелл К.Р. Макроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1997. – 672с.

3. Макконнелл К.Р. Мікроекономіка / К.Р.Макконнел, С.Л.Брю. – Львів: Просвіта, 1999. – 650с.

4. Стирський М.В. Вступ до економічної теорії: Практикум. / М.В.Стирський. – Видання друге, випр. і доп. – Львів: Видавничий центр ЛНУ імені Івана Франка, 2005. – 78с.

Інтернет ресурси: 

1. Інститут економіки і прогнозування НАН України [Електронний ресурс]. – Режим доступу з: http://www.ief.org.ua

2. Бібліотека імені В.Вернадського. [Електронний ресурс]. - Режим доступу з: http://www.nbuv.gov.ua

3. Державний комітет статистики України [Електронний ресурс] – Режим доступу з: http://www.ukrstat.gov.ua

4. Міжнародний центр перспективних досліджень [Електронний ресурс]. –  Режим доступу з: http://www.icps.kiev.ua

Навчальне обладнання, ТЗН, презентація тощо:  ________________________________________
ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ
1. Фірма як економічний суб’єкт

У сучасній ринковій економіці основним суб’єктом є фірма, яка може охоплювати і окреме підприємство, і цілу їх групу. 

Найважливішими ознаками, що характеризують підприємство (фірму) як первинну одиницю національної економіки, є економічна відособленість і економічна самостійність.

Підприємство, як таке, не є юридичною особою. Нею є фірма. Поняття “фірма” вживають задля виокремлення суб’єктів прав власності щодо конкретного підприємства. У ринковій економіці термін “фірма” віддзеркалює правовий стан (правову форму) підприємства. Більшість фірм має тільки одне підприємство, інші управляють декількома, а інколи й багатьма.

Підприємства за розмірами поділяють на великі, середні та малі. Основними критеріями такого поділу є величина капіталу,кількість працівників та обсяг виробництва. 

Великі підприємства забезпечують виробництво масової продукції за стабільним асортиментом. Перевагами великих підприємств є:кращі технологічні та фінансові можливості для використання досягнень науково-технічного прогресу (НТП), поєднання науки з виробництвом; економія від масштабу виробництва; кращі умови для ефективного використання ресурсів (зниження матеріало-, фондо- і трудомісткості); переваги у сфері обігу. До того ж вони стійкі та стабільніші за інші форми підприємств (малі та середні).

Недоліками великих підприємств є:негнучкість і неспроможність швидко оновлювати продукцію; вони вимагають великих капіталовкладень і тривалого часу для створення; потребують великої кількості робочої сили, що породжує низку соціальних, транспортних, житлових та інших проблем; мають громіздку і часто неефективну систему управління. Однак найбільше зло великих підприємств – це монополізм (див. розділ 32).

Середні підприємства зосереджують виробництво невеликої номенклатури виробів. Водночас вони чутливіші до змін ринкової ситуації і швидше реагують на них, швидше впроваджують новації НТП у виробництво. Середні підприємства забезпечують конкурентні умови (середовище) для великих під​приємств, прагнуть зайняти свою нішу в певних сегментах ринку і є масовим “матеріалом” для поглинань великими підприємствами.

Малі підприємстваоперативно реагують на кон’юнктурні коливання ринку, забезпечують атмосферу конкуренції, сприятливе середовище для підприємництва та ініціативи, створюють нові робочі місця, насичують ринок товарами та послугами відповідно до нових потреб, сприяють ослабленню монополізму, є основою для формування середнього класу, чутливі до інноваційної діяльності тощо. 

2. Організаційно-правові форми фірм

У межах приватної власності основними правовими формами організації справи є одноосібне володіння (індивідуальне підприємство, власна справа), партнерство (товариство) і корпорація (акціонерне товариство).

Найдавнішою формою ведення господарки є індивідуальне підприємство. Індивідуальне підприємствоє власністю однієї особи, суб’єкта, що самостійно веде справу, організовує, працює, веде бухгалтерію, управляє, повністю відповідає за ризик і отримує увесь дохід. Інакше кажучи, індивідуальне підприємство – це самостійне веденння бізнесу у власних інтересах. 

Перевагами індивідуальних підприємств є:економічна свобода дій (вибір сфери діяльності, обсягів виробництва, способів використання доходу), оперативність і гнучкість, безпосередня зацікавленість в ефективній діяльності, низькі організаційні витрати. Недоліки одноосібного володіння: обмежені фінансові можливості; проблеми з отриманням кредитів і відповідно з оновленням виробництва та застосуванням здобутків НТП; зосередження в руках однієї особи функцій виробництва, управ​ління і реалізації, що ускладнює життя, часто призводить до прийняття помилкових рішень, а навіть банкрутств.

Індивідуальні підприємства найбільш поширені в ринковій економіці і водночас найменш стійкі. Вони масово виникають і масово банкрутують.

Партнерство (товариство)ґрунту​ється на об’єднанні майна (паїв) різних власників (фізичних чи юридичних осіб) з відповідним розподілом прав та обов’язків залежно від величини внеску до статутного фонду.Партнерства – це переважно закриті підприємства, з відносно невеликою  кількістю учасників. Зміна власників паїв відбувається тільки за згодою більшості з учасників. Вирізняють такі різновиди партнерства: 1) повні (товариства з необмеженою відповідальністю); 2) товариства з обмеженою відповідальністю (ТзОВ); 3) змішані (командитні). 

Повне товариство – це об’єднання фізичних або юридичних осіб, що зберігають самос​тійність, але несуть солідарну від​по​ві​да​льність за діяльність то​вариства не тільки своїми паями, але й влас​ним майном. Повні товариства характерні для сфер діяльності, де переважає інтелек​туаль​на праця і де невеликі фірми надають професійні послуги (адво​ка​ту​ра, меди​цина, аудиторство, брокерство тощо). 

Члени товариства з обмеженою відповідальністю(ТзОВ) відповідають за діяльність підприємства тільки в межах своїх паїв у статутному фонді. Ця форма товариства поширена, оскільки менш ризикова для підприємця. ТзОВ розповсюджені в будівництві, роз​робленні природних ресурсів, операціях з нерухомістю, посеред​ницькій діяльності тощо.

Командитні товаристваоб’єднують дійсних членів (комплементарів), які несуть повну відповідаль​ність за зобов’язаннями товариства, а також членів-вкладників (командитистів), відповідальність яких обмежується тільки їхніми внесками в капітал товариства. Право голосу мають тільки дійсні члени товариства.
Провідною організаційно-правовою формою підприємства в сучасних умовах є корпорація. Корпорація (акціонерне товариство, АТ) – це правова форма підприємства, юридично відокремлена від конкретних осіб, що нею володіють. Капітал корпорації формується у грошовій формі і ділиться на однакові (за номіналом) паї у вигляді акцій. Власник акцій є співвласником корпорації, має право на участь в управлінні нею і на дохід у вигляді дивідендів. Реально ж рішення ухвалюють акціонери, які володіють контрольним пакетом акцій (теоретично – це 50%+1 акція). Корпорація є авто​ном​ною юридичною особою. 

До переваг корпорацій відносять:покращення умов залучення фінансових ресурсів (через продаж акцій), полегшення доступу до кредитів, зменшення ризику банкрутства, ефективність управління і маркетингу. Натомість основними недоліками корпорацій вважають:значні затрати і труднощі зі створенням та припиненням діяльності, складність організаційної структури управління та його бюрократизація, подвійне оподаткування.

3. Капітал підприємства. Витрати і прибуток

Перш ніж розраховувати на прибуток, фірма повинна купити фактори виробництва і здійснити певні витрати.Витрати є вартістю вхідних факторів, залучених до виготовлення продукції фірми.

Розрізняють економічні і бухгалтерські витрати. Економічні витрати – це платежі, потрібні для отримання і використання ресурсів, тобто дохід, який фірма повинна забезпечити постачальникам ресурсів, щоб не допустити їх альтернативного використання.
Економічні витрати є сумою явних і неявних витрат. Явні (бухгалтерські) витрати – це грошові платежі фірми зовнішнім постачальникам ресурсів за усі придбані на ринках ресурси: матеріали, сировину, паливо, працю тощо. Їх називають ще грошовими витратами.

У складі явних витрат виділяють матеріальні витрати, витрати на оплату праці, амортизацію основного капіталу, відрахування на соціальні заходи та ін.Цей поділ витрат використовують для складання кошторису витрат на виробництво. Кошторис витрат – це плановий розрахунок витрат на всі потреби підприємства за певний проміжок часу.

Неявні витрати – це неоплачувані фірмою витрати, зумовлені залученням до процесу виробництва тих економічних ресурсів, які є власністю підприємства. Неявні витрати визначають як суму грошових доходів, які підприємство могло б отримувати за найкращого альтернативного застосування цих власних ресурсів. Для визначення економічних витрат фірма має визначити в грошовому  еквіваленті свої неявні витрати і додати до них бухгалтерські витрати.

Економічні витрати поділяють на короткострокові та довго​строкові, які здійснюють відповідно у короткостроковому і довгостроковому періодах. У короткостроковому періоді виокремлюють постійні та змінні витрати, їх сума визначає загальні витрати фірми. Для ухвалення виробничих рішень важливу роль відіграють декілька видів середніх витрат, а також граничні витрати. 

Знання своїх витрат виробництва фірмі потрібне, щоб визначити величину прибутку. Згадані відмінності між явними та економічними витратами зумовлюють використання різних показників прибутків. Бухгалтерський прибуток визначається як різниця між загальним виторгом фірми (добуток ціни одиниці товару на кількість проданих одиниць) та її явними витратами. З погляду економістів важливішим є економічний прибуток – різниця між загальним виторгом фірми та її економічними витратами. 

Інакше кажучи, економічний прибуток дорівнює різниці бухгалтерського прибутку і неявних витрат. До складу останніх входить нормальний прибуток – мінімальний дохід, який має заробити підприємець, щоб залишитися у своєму бізнесі. Тобто навіть якщо економічний прибуток фірми за деякий період дорівнюватиме нулеві, фірма залишатиметься у бізнесі, оскільки отримає за цей час нормальний прибуток. Якщо ж нормальний прибуток не буде забезпечено, підприємець переорієнтує свої зусилля на інший вид діяльності.

Абсолютний розмір прибутку не може бути достатньою основою для характеристики якості роботи під​приємства. Величина прибутку, який отримує підприємство, залежить (за інших однакових умов) від обсягу виробництва, який зумовлюють багато інших факторів. Тому якість роботи під​приємства визначають за рентабельністю.Рентабельністьпідприємства визначають відношенням суми прибутку до середньорічної вартості основних виробничих та оборотних засобів і виражають у відсотках. 


Рентабельність служить також для порівняння ефективності роботи різних підприємств. Ефективність виробництва окремих виробів визначається показ​ником рентабельності продукції, який визначається відношен​ням прибутку до витрат виробництва. 
Загальний висновок за темою лекції

Таким чином, основним суб'єктом підприємницької діяльності є підприємство (фірма).
Підприємство - це господарська одиниця, яка виконує одну або кілька специфічних функцій по створенню та реалізації матеріальних благ і послуг, також формуванню нормальних умов здійснення економічних процесів. Існує багато видів фірм, які, як правило, поділяються за розмірами, обсягами залученого капіталу, а також – за організаційно-правовими ознаками. З метою ведення ефективної господарської діяльності фірми розраховують власні доходи та витрати за відповідною методикою.
Питання і завдання студентам
1. В чому суть підприємливості?

2. На яких принципах ґрунтується підприємництво?

3. Чому підприємницька діяльність ваідноситься до факторів виробництва? 

4. Що таке підприємство?

5. Що є більш загальним поняттям фірма чи підприємство?

6. Які критерії покладені у класифікацію підприємств?

7. Назвіть основні  організаційні форми підприємницької діяльності.

8. Які переваги і недоліки малих підприємств?

9. Що визначає бізнес клімат та інвестиційну привабливість країни?

10. Назвіть нові форми підприємницької діяльності.
	Укладач(і):

                      ____________  

                            (підпис)

                      ____________  

                            (підпис)

                     ____________  

                            (підпис)


	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)




Конспект лекції № 14
Тема № 11. Економіка домогосподарства                                                                                          

                       (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути поняття домогосподарства як первинної ланки у ринковій економіці, визначити основні види доходів домогосподарств; розглянути, що таке видатки, споживання і заощадження домогосподарств, а також яким чином виникає нерівність у їх доходах та які інструменти застосовуються для вирівнювання майнового стану.
План лекції (навчальні питання):

1. Функції домогосподарств та їхні доходи

2. Видатки, споживання і заощадження домогосподарств

3. Економічна нерівність і соціальний захист населення

Опорні поняття: 

	домогосподарства 
	факторні доходи 

	фактори виробництва 
	дивіденди 

	заробітна плата 
	акції 

	земельна рента 
	крива Лоренца 

	позичковий процент  
	доцільний коефіцієнт 

	прибуток
	індекс Джині 
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ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ
1. Функції домогосподарств та їхні доходи

Домогосподарство можна визначити як економічну одиницю, що складається з однієї або більше осіб, постачає економіку ресурсами і використовує отримані кошти для купівлі товарів і послуг, які задовольняють матеріальні потреби людини. Як синоніми до поняття домогосподарства також використовують терміни домашнє господарство та сімейне господарство. 

Домогосподарства можна класифікувати за низкою демографічних та економічних ознак. Важливими демографічними характеристиками домогосподарств є їх чисельність, склад та місце проживання. Основним економічним критерієм, за яким поділяють домогосподарства, є рівень їхніх доходів та багатства. 

Домогосподарство, як одна з первинних економічних одиниць ринкової системи, виконує низку важливих функцій. З погляду сучасної економічної теорії домогосподарства у ринковій системі постають як постачальники ресурсів, виробники товарів та послуг, споживачі благ і заощадники доходів.  

Згідно з простою схемою кругопотоку, домогосподарства у ринковій економіці є власниками усіх чотирьох видів ресурсів – землі, капіталу, праці та підприємницького хисту, і постачають ці ресурси фірмам. Водночас реальна картина є складнішою. Навіть у країнах з розвиненою ринковою економікою частина матеріальних ресурсів (землі і капіталу) перебуває у власності держави. З іншого боку, більшість фірм самі володіють капітальними благами, які використовують, а домогосподарства часто володіють капіталом лише опосередковано через власність на підприємства.
Платежі за запропоновані на ринку ресурси становлять доходи домогосподарств. Функціональний розподіл доходів вказує, яка частина грошового доходу суспільства припадає на кожен з чотирьох видів ресурсів. 

Домогосподарства можуть використовувати наявні у них ресурси і самостійно виробляти товари та послуги. Залежно від його мети, таке виробництво у межах домогосподарств поділяють на ринкове і неринкове. У першому випадку домогосподарства постачають вироблені ними товари та послуги для продажу на ринку, у другому – використовують для власного споживання.

Виробництво товарів і послуг для продажу здійснюють некорпоративні підприємства, які перебувають у власності домогосподарств. Така організація процесу виробництва має низку вагомих переваг. Некорпоративні підприємства домогосподарств можуть гнучкіше реагувати на зміни попиту на ті чи інші товари і задовольняти потреби споживачів, швидше пристосовуватися до змін в умовах господарювання, оперативно приймати ефективні виробничі рішення. 

Результати ринкового виробництва домогосподарств враховують при обчисленні валового внутрішнього продукту країни. Натомість абсолютну більшість неринкових виробничих операцій не включають до складу ВВП. Основними компонентами неринкової діяльності домогосподарств є робота в особистих підсобних господарствах та домашні послуги (приготування їжі, прибирання і дрібний ремонт житла, догляд за дітьми та хворими чи інвалідами тощо). 

2. Видатки, споживання і заощадження домогосподарств

Усі споживчі видатки домогосподарств поділяють на три основні категорії: видатки на товари щоденного вжитку, видатки на товари тривалого користування, видатки на послуги. Товари  щоденного вжитку – це споживчі товари зі сподіваним строком використання до трьох років (продукти харчування, переважна частина одягу, канцтовари, пальне для автомобілів тощо). Товари тривалого користування – товари, сподіваний термін використання яких перевищує три роки (наприклад, телевізори, холодильники, меблі, легкові автомобілі). Видатки на послуги – це оплата житла та інших комунальних послуг, освітніх послуг, послуг транспорту тощо. 

Характерною особливістю структури споживчих видатків домогосподарств у країнах з розвиненою економікою є зростання частки на оплату послуг. 

Домогосподарства заощаджують, якщо вони не повністю витрачають свої поточні доходи на придбання товарів і послуг. Заощадження – це та частина використовуваного доходу, яка не витрачається на поточне споживання. Заощадження домогосподарств відіграють дуже важливу роль, бо саме вони є основним джерелом інвестицій, які визначають розвиток економіки країни. Водночас зростання заощаджень, зокрема у країнах з перехідною економікою, має вагоме соціальне і політичне значення, оскільки сприяє підвищенню життєвого рівня населення і його соціальної захищеності, зміцненню середнього класу у суспільстві та посиленню його фінансової незалежності.

Коли люди заощаджують частину свого поточного доходу, вони керуються різними мотивами. Це і прагнення забезпечити собі певний життєвий рівень після виходу на пенсію, необхідність подбати про освіту дітей, бажання мати деякі резервні кошти на випадок непередбачених обставин (хвороби, нещасного випадку чи втрати роботи) або залишити спадок дітям чи онукам. Багато домогосподарств поступово нагромаджують кошти для придбання житла, автомобіля чи інших товарів тривалого користування. Ті, хто відчувають у собі схильність до підприємництва, заощаджують, щоб отримати змогу відкрити власний бізнес.

Очевидно, що можливість заощаджувати визначається величиною доходу домогосподарства. У кожному суспільстві існує певна частина населення, чиїх доходів вистачає лише на поточне споживання. Навіть у країнах з розвиненою економікою ця частка становить декілька десятків відсотків, а в інших країнах може сягати і поза 80–90%. За низьких поточних доходів домогосподарство для підтримання певного життєвого рівня нерідко бере позику або використовує раніше заощаджені кошти (тобто витрачає більше, ніж заробляє). У цьому випадку кажуть, що воно має від’ємні заощадження. 

Окрім величини використовуваного доходу на заощадження впливає ще ціла низка чинників. Розвиток ринків капіталу дає змогу використовувати позики для фінансування освіти дітей та придбання житла, автомобіля тощо. Існування дієвої системи соціального забезпечення і володіння деяким стандартним набором товарів тривалого користування також знижує потребу у заощадженнях. На процес заощадження впливають сподівання домогосподарств щодо розвитку економічної ситуації в країні та власних перспектив, демографічні чинники (склад сім’ї, місце проживання, рівень освіти, сектор зайнятості), зміни в оподаткуванні, зміни процентних ставок тощо.

Залежно від вигляду, якого набувають заощадження домогосподарств, вирізняють організовані та неорганізовані заощадження. До організованих відносять заощадження у межах банківської системи (вклади у національній та іноземній валюті у банках і небанківських фінансово-кредитних установах), придбання цінних паперів (акцій та облігацій) і страхових полісів. Неорганізовані заощадження – це готівка в національній та іноземній валюті, що зберігається безпосередньо у домогосподарств. Неорганізовані заощадження можуть набувати також і натуральної форми (придбання товарів тривалого користування).  

3. Економічна нерівність і соціальний захист населення

Вочевидь найважливішою ознакою, за якою можна класифікувати домогосподарства, є їхній рівень доходів та майновий рівень. У будь-якому суспільстві є дуже багаті і вкрай бідні домогосподарства. Особливості привласнення доходу у межах суспільства аналізують за допомогою родинного розподілу доходів. Родинний розподіл доходів – це розподіл виробленого в економіці доходу між різними домогосподарствами. Зазвичай родинний розподіл доходів виявляє значну майнову нерівність у суспільстві. 

Для вивчення диференціації домогосподарств за рівнем доходів чи рівнем споживання їх поділяють на п’ять груп по 20% (квінтилі) або на десять груп по 10% (децилі) і з’ясовують, яку частку національного доходу привласнює кожна з цих груп. Загалом нерівномірність розподілу доходу у суспільстві характеризують за допомогою декількох інформативних показників.

Крива Лоренца графічно відображає відхилення від рівномірного розподілу доходів у суспільстві. Для її побудови по горизонтальній осі відкладають відсоток домогосподарств, а по вертикальній осі – сумарний відсоток доходу, який привласнюють ці родини. За рівномірного доходу 20, 40, 60, 80 та 100% усіх домогосподарств привласнювали б відповідно 20, 40, 60, 80, і 100% доходу. Графічно цю ситуацію ілюструє лінія 450 (див. рис. 10.1). Реально ж, найбідніші 20% домогосподарств привласнюють значно менше, ніж 20% доходу, і крива Лоренца відхиляється від лінії 450. Що вища нерівномірність розподілу доходу у суспільстві, то далі від цієї лінії лежить крива Лоренца. 
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Рис. 10.1. Крива Лоренца

Ще одним важливим показником нерівності доходів у суспільстві є коефіцієнт Джині. Коефіцієнт Джині обчислюють на підставі кривої Лоренца як відношення площі фігури, обмеженої лінією 450 та кривою Лоренца, до площі трикутника, обмеженого лінією 450, горизонтальною віссю та правою ординатою (див. рис. 10.1). Легко бачити, що величина коефіцієнта Джині змінюється у межах від нуля до одиниці і зростає зі зростанням нерівномірності розподілу. 

Пом’якшення нерівності розподілу доходів у суспільстві є одним з найважливіших завдань держави у ринковій економіці. Для вирішення цієї проблеми уряд використовує систему оподаткування та трансферні платежі. Дії уряду, спрямовані на досягнення більш рівномірного розподілу доходів у суспільстві, повинні бути продуманими і виваженими, оскільки активний перерозподіл доходів може знижувати стимули до праці і негативно впливати на перспективи економічного зростання країни. Загалом проблема компромісу між рівністю та ефективністю є одним з ключових виборів, перед якими постає кожне суспільство.

Для пом’якшення гостроти проблеми нерівності доходів цивілізовані країни здійснюють політику соціального захисту населення. Ефективність і масштаби цієї політики визначаються переважно рівнем розвитку економіки країни та системою суспільних цінностей. Особливо високого рівня соціальної захищеності досягнуто у скандинавських країнах та деяких інших державах Європи.
Загальний висновок за темою лекції

Таким чином, основними суб’єктами відносин в ринковій економіці виступають домашні господарства, що складають   сукупність всіх приватних господарств, діяльність яких спрямована на задоволення власних потреб. Домогосподарства як суб'єкти ринкових відносин, проявляють три основні види економічної діяльності: пропонують фактори виробництва, споживають частину отриманого доходу і заощаджують. Нерівномірність у розподілі доходів у суспільстві визначають за допомогою кривої Лоренца. В Україні існує доволі суттєва нерівномірність у доходах між різними категоріями домогосподарств. Щоб хоча б частково подолати таку несправедливість держава застосовує інструменти соціального захисту населення.

Питання і завдання студентам
1.   У чому полягає сутність заробітної плати?

2.   Що становить споживчу вартість робочої сили?

3.   Як формується вартість робочої сили?

4.   Розкрийте зміст функцій заробітної плати.

5.   Які форми заробітної плати використовуються в сучасних умовах?

6.   Охарактеризуйте системи заробітної плати

7.   З яких елементів складається організація заробітної плати?

8.   Чим викликана необхідність реформування заробітної плати в Україні?

9.   Назвіть фактори виробництва.

10.  Якими є факторні доходи в ринковій економіці?
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Конспект лекції № 15, 16
Тема № 11. Національна економіка у світовому господарстві.                                                                                          
                       (назва теми відповідно до РПНД)

Міжпредметні зв’язки   мікроекономіка,  макроекономіка, міжнародна економіка

Мета лекції – розглянути поняття домогосподарства як первинної ланки у ринковій економіці, визначити основні види доходів домогосподарств; розглянути, що таке видатки, споживання і заощадження домогосподарств, а також яким чином виникає нерівність у їх доходах та які інструменти застосовуються для вирівнювання майнового стану.
План лекції (навчальні питання):

1. Світове господарство, його суть і структура

2. Міжнародні валютно-фінансові відносини 

3. Міжнародна економічна інтеграція
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ВИКЛАД  МАТЕРІАЛУ  ЛЕКЦІЇ
1.Світове господарство, його суть і структура

Світове господарство – це сукупність національних економік, об’єднаних спільними економічними інтересами та різними господарськими зв’язками.

Економічною основою становлення цілісності світового господарства є міжнародний поділ праці. Міжнародний поділ праці – це розмежування певних видів діяльності між окремими країнами, що передбачає взаємовигідний обмін факторами і результатами виробництва. 

Міжнародний поділ праці передбачає спеціалізацію окремих країн на виробництві певної продукції. Міжнародна спеціалізація – це форма міжнародного поділу праці, яка передбачає зосередження виробництва певних видів продукції в окремих країнах, виходячи із структури їх економіки та науково-технічного потенціалу. 

Поглиблення міжнародного поділу праці, розвиток і вдосконалення його форм сприяють інтернаціоналізаціїгосподарського життя. Інтернаціоналізація господарських відносин – це процес зближення і посилення взаємозалежності національних економік на основі тісного переплетення їхніх капіталів, факторів виробництва та економічних інтересів. Вищою формою інтернаціоналізації господарського життя є глобалізація, яку характеризує всебічне поглиблення взаємозалежності окремих країн та регіонів світу. 

Національні економіки взаємодіють через систему зовнішньоекономічних зв’язків, які сьогодні найдинамічніші в системі міжнародних відносин. Зовнішньоекономічні зв’язки– це взаємні стосунки між державами, фірмами та домогосподарствами в сфері економічної співпраці. 

Міжнародна торгівля – історично перша та одна з найрозвиненіших форм зовнішньоекономічних зв’язків, яка передбачає переміщення товарів і послуг між країнами.

Сьогодні усі країни світу тією чи іншою мірою регулюють свої міжнародні економічні відносини, формуючи певну зовнішньоторговельну політику. Зовнішньоторговельна політика– це сукупність форм, методів та інструментів, які використовують уряди для регулювання торговельних зв’язків між країнами відповідно до загальнодержавних і національних інтересів.

Виділяють два основні види зовнішньоторговельної політики –фритредерство і протекціонізм. Фритредерство – це політика вільної торгівлі, за якої державні органи виконують лише реєстраційні функції, не обмежуючи зовнішньоторговельного обороту. Натомість політика протекціонізму проводиться для того, щоб захистити національних товаровиробників від іноземної конкуренції на внутрішньому ринку. 

В умовах інтернаціоналізації господарського життя зростає вага і масштаби міжнародного руху капіталу – другої важливої форми зовнішньоекономічних відносин. Міжнародний рух капіталу – це переміщення капіталу з однієї країни в іншу з метою пошуку умов найпродуктивнішого його використання. 
Міжнародний рух капіталу здійснюється у формі підприємницького та позикового капіталу. Переміщення позикового капіталу, якездійснюють переважно банки, уряди країн або міжнародні організації, передбачає надання середньо- та довгострокових кредитів, щоб отримати прибуток у вигляді процента за кредит. 

Переміщення підприємницького капіталу передбачає тривалі та здебільшого приватні інвестиції за кордоном у промислові, торгові та інші підприємства, щоб отримувати прибуток. Рух підприємницького капіталу здійснюється у формі прямих і портфельних інвестицій.

Прямі іноземні інвестиції – це капіталовкладення в будь-які організаційні форми бізнесу за кордоном, що забезпечують інвесторові право контролю над ними. Частка власності іноземного інвестора має становити щонайменше 10 відсотків. 

Портфельні інвестиції – це капіталовкладення в акції, облігації та інші цінні папери за кордоном, що не забезпечують інвесторам перспективного контролю над їхніми інвестиціями. На відміну від прямих іноземних інвестицій, портфельні інвестиції є короткотерміновими, надзвичайно нестійкими і, зазвичай, зворотними. 

Останніми десятиліттями значно активізувалась ще одна форма зовнішньоекономічних відносин – міжнародна міграція робочої сили, тобто переміщення працездатного населення з однієї країни в іншу в пошуках роботи або кращих умов проживання. Визначальними причинами міграції робочої сили є економічні, зокрема: 1) відмінності в рівнях заробітної плати та соціальних умовах життя населення; 2) структурні диспропорції в економіці країни, пов’язані з невідповідністю попиту та пропозиції робочої сили; 3) ділові економічні цикли, які супроводжуються зростанням безробіття у стадії спаду. 

Розвиток міжнародних економічних відносин неможливий нині без обміну результатами інтелектуальної власності, інформацією, науково-технічними досягненнями тощо. Міжнародна науково-технічна співпраця (МНТС) – це співпраця між фірмами певних країн чи окремими країнами, що передбачає об’єднання їхніх наукових, фінансових і матеріальних ресурсів задля розроблення та реалізації спільних програм науково-дослідних і проектно-конструкторських робіт.

11.2. Міжнародні валютно-фінансові відносини

Функціонування світового господарства неможливе без налагодження валютних відносин між країнами. Міжнародні валютно-фінансові відносини – це економічні відносини між громадянами, фірмами та урядами різних держав, пов’язані з використанням національних валют при здійсненні кредитно-розрахункових та інших операцій.

Формою організації міжнародних валютно-фінансових відносин, закріпленою міждержавними угодами та міжнародними стандартами,є міжнародна валютна система. Основою цієї системи є грошові одиниці країн, тобто національні валюти. Міжнародна валютна система включає також резервні валюти, міжнародні ліквідні активи, валютні курси, валютні ринки та міжнародні валютно-фінансові організації. 

До резервних валют належать вільно конвертовані валюти передовсім країн із розвинутою ринковою економікою. У міжнародних розрахунках поширені міжнародні ліквідні активи. До них належать – СДР, або СПЗ (спеціальні права запозичення), випущені вперше Міжнародним валютним фондом (МВФ) у 1969 р. Їх називають ще “паперовим золотом”. СДР використовують для безготівкових міжнародних розрахунків через занесення на спеціальні рахунки країн-членів МВФ.

Операції з купівлі-продажу національних валют здійснюються на валютних ринках, які у своїй сукупності утворюють міжнародний валютний ринок. Для встановлення міжнародного валютного порядку та міжнародних правил поведінки в цій галузі створені й успішно функціонують міжнародні валютно-фінансові організації. Основним завданням цих організацій є запобігання валютним кризам у світовій економіці.

Нині визначальним для будь-якої держави є її членство в таких організаціях, як Міжнародний валютний фонд та Міжнародний банк реконструкції та розвитку. 

Міжнародний валютний фонд(МВФ) – спеціалізована установа ООН, створена на Міжнародній валютно-фінансовій конференції в Бретон-Вудсі 1944 р. з метою урегулювання міжнародних валютно-фінансових відносин, а також надання країнам-членам МВФ валютних коштів для фінансування дефіцитів платіжних балансів.

Міжнародний банк реконструкції і розвитку(МБРР), який часто називають Світовим банком, був заснований у липні 1944 р. під час валютно-фінансової конференції ООН у Бретон-Вудсі. Завдання Світового банку – сприяти економічному розвиткові та подоланню бідності у країнах, що розвиваються. Світовий банк має три основні дочірні організації – Міжнародну асоціацію розвитку, Міжнародну фінансову корпорацію і Багатостороннє агентство з гарантії інвестицій.

Міжнародна асоціація розвитку (МАР), що заснована 1960 р., надає безпроцентні позики найбіднішим країнам світу. Основою надання позик є внески розвинених країн, а також кошти, отримані в результаті сплати наданих МАР кредитів.

Міжнародна фінансова корпорація (МФК) заснована 1956 р. Основна мета її діяльності – сприяння економічному зростанню країн, що розвиваються через надання кредитів для фінансування приватного сектору. Характерною особливістю МФК є надання позик без урядових гарантій.

Багатостороннє агентство з гарантії інвестицій (БАГІ) створене 1988 р. Діяльність цієї міжнародної організації спрямована на підтримання приватних інвестицій у країнах, що розвиваються. 

В Європі у межах Європейського Союзу функціонують Європейський інвестиційний банк, Європейський банк реконструкціїта розвитку і Європейський фонд валютного співробітництва.
11.3.Міжнародна економічна інтеграція

Сучасний розвиток світового господарства характеризується процесами інтеграції. Міжнародна економічна інтеграція – це процес господарського і політичного зближення країн, об’єднання їхніх зусиль для розв’язання економічних, соціальних, політичних та інших проблем. 

Міжнародна економічна інтеграція виявляється на мікро- та макрорівні. Зокрема мікроінтеграція передбачає взаємодію окремих фірм певних країн на основі поглиблення міжнародного поділу праці та посилення коопераційних зв’язків між ними. 

На макрорівні міжнародна економічна інтеграція виявляється у формуванні об’єднань держав та в узгодженні їхніх національних політик. Це явище в економічній літературі називають регіональною економічною інтеграцією. Регіональна економічна інтеграція передбачає укладання інтеграційних угод між державами певного регіону з метою створення спільного економічного простору.

У своєму розвитку регіональна економічна інтеграція проходить кілька етапів. Найпоширенішою формою є зона вільної торгівлі, що передбачає усунення обмежень на взаємну торгівлю країн-учасниць інтеграційного процесу з одночасним збереженням власної зовнішньоторговельної політики щодо інших країн.

Вищими формами регіональної економічної інтеграції є митний союз та спільний ринок. Створивши митний союз, країни-члени інтеграційного угруповання не лише скасовують обмеження на власну торгівлю, але й проводять спільну зовнішньоторговельну політику щодо решти країн світу. Якщо вільного переміщення в межах певного економічного простору зазнають не лише товари, але й фактори виробництва – праця, капітал, підприємництво, то інтеграційне об’єднання функціонує у формі спільного ринку.

І, нарешті, найвищою формою економічної інтеграції є економічний союз, що передбачає створення наднаціональних органів управління, відповідальних за координацію та гармонізацію економічної і зовнішньоекономічної політики держав-членів союзу.

Для створення інтеграційного угруповання між країнами окремого регіону потрібні певні передумови: 1) політико-правові (політична стабільність, сумісність політичних настроїв і чинного законодавства країн, що інтегруються); 2) економічні (рівень економічного розвитку, ресурсний, технологічний та експортний потенціали, ступінь зрілості ринкових відносин тощо); 3) соціально-культурні (соціальні настрої населення, спільність культурних звичаїв і традицій); 4) інфраструктурні (наявність транспортних комунікацій, розвиток сучасних інформаційно-комунікаційних систем). 

Прикладом найвищої форми інтеграційних процесів у світі та найбільшим інтеграційним угрупованням в Європі є Європейський Союз (ЄС). Це інтеграційне угруповання пройшло тривалий і складний шлях розвитку від митного до економічного, а відтак і валютного союзу.

Найбільшим інтеграційним угрупованням у Західній півкулі та одним з найпотужніших у світі є НАФТА – Північноамериканська угода про вільну торгівлю між США, Канадою та Мексикою, ратифікована у січні 1994 р. На відміну від Європейського Союзу, НАФТА функціонує у формі зони вільної торгівлі, не маючи досконалої структури наднаціональних органів регулювання. До 2009 р. у межах цього інтеграційного угруповання заплановано створити найбільший ринок у світі. Однак напрями діяльності НАФТА не обмежуються лише угодами з лібералізації зовнішньоторговельних відносин, а охоплюють інвестиційну, виробничу, невиробничу та фінансову галузі.

Серед регіональних економічних об’єднань, що відіграють значну роль у світовій економіці, зокрема впливають на формування кон’юнктури ринків промислової сировини й палива, варто відзначити Організацію країн-експортерів нафти(ОПЕК). ОПЕК створена 1960 року, щоб координувати цінову політику виробників нафти. ОПЕК об’єднує нині 13 держав, на які припадає близько трьох чвертей розвіданих світових запасів нафти та понад третина її світового виробництва. 

Інтеграційні процеси в Африці відбуваються здебільшого на низькому рівні й відзначаються малою ефективністю через невідповідність більшості країн загальним інтеграційним критеріям. Найбільшими міжнародними об’єднаннями на цьому континенті є Західноафриканський комітет розвитку та Західноафриканський економічний і валютний союз. 

Нині динамізм та інтенсивність людської діяльності створюють нові, небачені колись глобальні проблеми. Глобальні проблеми – це сукупність життєво важливих проблем людства, від розв’язання яких залежать подальші соціально-економічні перспективи цивілізації, а також саме існування людства.

Однією з головних глобальних проблемсучасності є проблема“війни і миру”,зокрема небезпека ядерної війни. У разі її нерозв’язання, усі інші проблеми втрачають свою актуальність. Нині у світі накопичено велику кількість ядерної зброї, якою можна багаторазово знищити життя на Землі.

З середини 1970-х років різко загострилася екологічна криза. У результаті прискорення науково-технічного прогресу вплив людини на довкілля стає дедалі вагомішим, негативні наслідки такого впливу виявляються не лише усередині окремої країни, але й далеко за її межами. Господарська діяльність людини спричиняє нині глобальну зміну клімату, впливає на хімічний склад водного і повітряного басейнів Землі, на тваринний і рослинний світ планети. 

За останні десятиліття ХХ ст. завдяки спільним зусиллям держав, науково-технічному прогресові, розвиткові біотехнологій, низці економічних і законодавчих реформ людство зуміло дещо поліпшити ситуацію щодо захисту довкілля. Проте прогрес у цій галузі вкрай повільний.

З екологічною проблемою тісно пов’язана і паливно-енергетична та сировинна кризи. Глобальні аспекти цієї проблеми пов’язані не лише із зростанням світових обсягів виробництва, але й з виникненням суперечностей у світі з приводу основних способів ведення господарства, методів організації виробництва, використання природних ресурсів тощо.

Однією з найгостріших проблем сучасності є проблема економічної відсталості окремих країн, зокрема країн, що розвиваються. Економіка цих країн значно відстає від розвинених країн за обсягами виробництва та за іншими важливими макроекономічними показниками.

Загальний висновок за темою лекції

Відтак, було розглянуто поняття світового господарства, його структури та історичних особливостей формування. Розкрито сутність міжнародного  поділу праці і спеціалізації як невід’ємної його складової. Проведено детальний аналіз класифікації країн світу на відповідні групи. Особливої уваги надано дослідженню основних форм міжнародних економічних відносин. Розглянуто поняття інтеграційних процесів.
Питання і завдання студентам
1. Дайте визначення світового господарства.

2. Назвіть етапи розвитку світового господарства за різними ознаками.
3. Що таке міжнародний поділ праці?

4. Що таке спеціалізація?

5. Назвіть основні форми міжнародних економічних відносин.
6. Що таке міжнародна торгівля? Назвіть її еволюційний розвиток.

7. Порівняйте теорії абсолютних та відносних переваг.

8. Дайте визначення прямих та портфельних інвестицій.
9. Що таке міжнародна міграція робочої сили?
10. Вкажіть різницю між ТНК та БНК. Яка їхня роль у світовій економіці?

11. У чому полягає міжнародне науково-технічне співробітництво та які його основні форми?
12. Які Ви знаєте класифікації груп країн у світовій економіці?

13. Що таке економічна інтеграція та які її основні етапи?

14. У чому полягає різниця між митним союзом та спільним ринком?

15. У чому полягає різниця між зоною вільної торгівлі та валютним союзом?

16. Які Вам відомі міжнародні економічні організації?

17. Що таке ЄС та коли його було створено?

18. Яке основне призначення СОТ?

	Укладач(і):                ___________                              (підпис)    
              ____________                              (підпис)                      

                     ____________                            (підпис)


	Стасишин А.В. -  в.о. декана факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент
Гупало О.Г. – завідувач кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу, кандидат економічних наук, доцент

Зеленко В.А. – доцент кафедри економічної теорії факультету управління фінансами та бізнесу кандидат економічних наук, доцент____________________________________________________

(ПІБ, посада, науковий ступінь, вчене звання)
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